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Tên cổ phiếu: 
Cổ phiếu Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn
Mệnh giá: 
10.000 đồng

Giá niêm yết dự kiến: 
12.645 đồng
Tổng số lượng niêm yết: 
3.000.000 cổ phiếu

Tổng giá trị niêm yết: 
30.000.000.000 đồng (theo mệnh giá)

TỔ CHỨC KIỂM TOÁN
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TỔ CHỨC TƯ VẤN
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· Trụ sở chính: Tầng 10, VINCOM A, 191 Bà Triệu, Q Hai Bà Trưng, Hà Nội

Điện thoại:  (84-4) 220 0667                  Fax: (84-4) 220 0669

· Chi nhánh: Lầu 9, 146 Nguyễn Công Trứ, Quận 1, Tp Hồ Chí Minh

Điện thoại:   (84-8) 914 2956                 Fax: (84-8) 821 8510
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PHẦN I – NHỮNG NGƯỜI CHỊU TRÁCH NHIỆM CHÍNH ĐỐI VỚI NỘI DUNG BẢN CÁO BẠCH
1.  Tổ chức đăng ký niêm yết

Ông Nguyễn Văn Trực   
Chủ tịch Hội Đồng Quản Trị Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn
 Ông Lê Hữu Phước  
Giám Đốc Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn
 Ông Vũ Văn Luaân  
Kế toán trưởng Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn
Chúng tôi đảm bảo rằng các thông tin và số liệu trong Bản cáo bạch này là phù hợp với thực tế, đầy đủ và cần thiết để người đầu tư có thể đánh giá về tài sản, hoạt động sản xuất kinh doanh, tình hình tài chính, kết quả và triển vọng của Công ty trong tương lai, cũng như đánh giá về quyền kèm theo chứng khoán niêm yết.

2.  Tổ chức tư vấn niêm yết

Ông Hồ Công Hưởng 
Giám đốc Công ty TNHH Chứng khoán Ngân hàng Đầu tư và Phát triển Việt Nam (BSC)

Ông Nguyễn Quang Bảo 
Phó Giám đốc Công ty TNHH Chứng khoán Ngân hàng Đầu tư và Phát triển Việt Nam (BSC)

Bản cáo bạch này là một phần của hồ sơ xin phép niêm yết do Công ty TNHH Chứng khoán Ngân hàng Đầu tư và Phát triển Việt Nam (BSC) tham gia lập trên cơ sở Hợp đồng tư vấn niêm yết với Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn (SFN). Chúng tôi đảm bảo rằng việc phân tích, đánh giá, lựa chọn ngôn từ trên Bản cáo bạch này đã được thực hiện một cách hợp lý và cẩn trọng trên cơ sở các thông tin và số liệu do Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn cung cấp.

PHẦN II – CÁC KHÁI NIỆM

Các từ hoặc nhóm từ viết tắt trong Bản cáo bạch này có nội dung như sau:

· UBCKNN: Ủy ban Chứng khoán Nhà nước

· TTGDCK: Trung tâm Giao dịch Chứng khoán

· Tổ chức đăng ký niêm yết: Công ty CP Dệt Lưới Sài Gòn
· Tổ chức tư vấn niêm yết: Công ty TNHH Chứng khoán Ngân hàng Đầu tư và Phát triển Việt Nam (BSC)

· Công ty: Công ty CP Dệt Lưới Sài Gòn
· SFN: Công ty CP Dệt Lưới Sài Gòn
· Cổ phiếu: Cổ phiếu của Công ty CP Dệt Lưới Sài Gòn
· HĐQT: Hội đồng quản trị

· ĐHĐCĐ: Đại hội đồng cổ đông

· BKS: Ban kiểm soát

· KCS: Kiểm tra chất lượng sản phẩm

· VND: Đồng Việt Nam
· TNDN: Thu nhập doanh nghiệp

· GTGT: Giá trị gia tăng 

· PTVT: Phương tiện vận tải 
PHẦN III – TÌNH HÌNH VÀ ĐẶC ĐIỂM CỦA TỔ CHỨC NIÊM YẾT

1. Tóm tắt quá trình hình thành và phát triển
1.1. Lịch sử hình thành và phát triển

Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn tiền thân là Trúc Giang Kỹ Nghệ Công ty được thành lập năm 1968, là một trong những công ty dệt lưới đánh cá lớn và uy tín nhất ở miền Nam Việt Nam.

Tháng 7/1976, Chính quyền Thành phố thực hiện chính sách quốc hữu hóa Trúc Giang Kỹ Nghệ Công ty và thành lập Xưởng Nhựa số 6. 

Tháng 12/1978 theo Quyết định số 2282/STS-TCCB ngày 15/12/1978 của Sở Thủy Sản, sáp nhập Xưởng Nhựa số 6, Công ty Trần Phục Phát và Việt Nam Dệt Lưới Công ty thành lập Xí nghiệp Quốc doanh Dệt Lưới Bao Bì, tiếp tục kế thừa, duy trì và phát triển sản phẩm truyền thống của Trúc Giang Kỹ Nghệ Công ty là sản xuất các loại chỉ cước và các loại lưới đánh bắt thủy hải sản mà chủ yếu là lưới cước nylon phục vụ cho ngư trường miền Nam Việt Nam. 
Không ngừng ở đó, Xí nghiệp đã tiếp tục gia tăng sản lượng và mở rộng thị trường tiêu thụ sang miền Nam, miền Trung, một số tỉnh ở phía Bắc và tiến xa hơn nữa là thị trường các nước Châu Âu, Châu Á bằng cách đầu tư thêm máy móc thiết bị hiện đại, phát huy tối đa năng lực sản xuất để làm ra sản phẩm đạt chất lượng cao đáp ứng nhu cầu tiêu thụ trong nước và xuất khẩu. 

Tháng 4/2000 theo Quyết định số 1125/QĐ-TTg ngày 03/12/1999 của Thủ tướng chính phủ, Xí nghiệp Quốc doanh Dệt Lưới Bao Bì được chuyển thành công ty cổ phần với tên mới: Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn.
Chuyển sang hoạt động dưới mô hình Công ty cổ phần, Công ty đã không ngừng nỗ lực nâng cao năng lực sản xuất, mở rộng thị phần, gia tăng giá trị doanh nghiệp, ngày càng chứng tỏ được khả năng của mình trong cạnh tranh trên đường hội nhập và góp phần vào việc thực hiện nhiệm vụ phát triển kinh tế - xã hội của đất nước. 
Tốc độ phát triển doanh thu của đơn vị năm 2005 so với năm 2000 trên 41%/năm, với doanh thu năm 2005 đạt trên 116 tỷ đồng. 
Những thành tích đã đạt được:

· Cờ “Đơn vị thi đua xuất sắc” của UBNDTP năm 1997, 1998, 1999.
· Bằng khen của UBNDTP năm 1997, 1998, 1999, 2000.
· Huân chương lao động hạng 3 của Thủ tướng Chính phủ năm 1992.
· Huân chương lao động hạng 2 của Thủ tướng Chính phủ năm 1997.
· Huân chương lao động hạng nhất của Thủ tướng Chính phủ năm 2001.
1.2. Giới thiệu về Công ty

· Tên đầy đủ:


Công ty Cổ Phần Dệt Lưới Sài Gòn
· Tên tiếng Anh:                
Saigon Fishing Net Joint Stock Company      

· Tên viết tắt: 


SFN
	· Logo:
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· Trụ sở: 


89 Nguyễn Khoái, Quận 4, Tp. Hồ Chí Minh
· Điện thoại: 


(84-8) 940 0534 – 826 2228 – 940 0945 



· Fax: 


(84-8) 940 1580
· Email: 
            
sfnetco@hcm.vnn.vn
Vốn Điều lệ của Công ty cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn hiện nay: 30.000.000.000 VND
Cơ cấu Vốn điều lệ tại thời điểm  30/09/2006 là: 

	Thành phần sở hữu
	Số cổ phần sở hữu
	Tỷ lệ  (%)

	· Cổ đông Nhà nước 
	1.200.000
	40

	· Cổ đông nội bộ  
	257.265
	8,58

	· Cổ đông bên ngoài 
	1.542.735
	51,42

	Tổng cộng
	3.000.000
	100


1.3. Ngành nghề kinh doanh

· Sản xuất và nhận gia công các loại chỉ cước, các loại lưới phục vụ đánh bắt thủy sản, nông nghiệp, thể thao, nuôi rong, bảo hộ lao động, dùng trong xây dựng, trong các ngành chăn nuôi, trồng trọt đối với các khách hàng trong nước và xuất khẩu;  

· Nhập khẩu các loại máy móc, thiết bị, vật tư, nguyên liệu cho nhu cầu sản xuất và kinh doanh; 

· Kinh doanh các loại hạt nhựa, ngư cụ vật tư thủy sản, hàng may mặc, hàng mây tre lá;

· Thiết kế, chế tạo máy móc, thiết bị, phụ tùng sản xuất lưới phục vụ các ngành thủy sản, nông nghiệp, xây dựng, thể dục thể thao và bảo hộ lao động;

· Sản xuất, gia công, mua bán lưới trang trí, lưới cứu hộ, lưới ngụy trang, bao bì lưới.      

Ngoài ra, nếu khách hàng có nhu cầu sản xuất thử những mặt hàng lưới chuyên dùng cho ngành nghề mang tính đặc thù, Công ty cũng nhận gia công theo yêu cầu. 

2. Cơ cấu tổ chức Công ty

Trụ sở: 89 Nguyễn Khoái, Quận 4, Tp. Hồ Chí Minh
Điện thoại: (84-8) 940 0534 – 826 2228 – 940 0945

Fax: 
(84-8) 940 1580
Sơ đồ 1: CƠ CẤU TỔ CHỨC THEO HỆ THỐNG
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Các đơn vị trực thuộc Công ty
	STT
	Đơn vị
	Sản phẩm chính
	Địa chỉ

	1
	Xưởng 1
	Chỉ cước các loại, lưới đánh cá các loại, lưới phục vụ trong nông nghiệp và các sản phẩm lưới khác,…
	89 Nguyễn Khoái, P1, Q4, TP. HCM

	2
	Xưởng 2
	Lưới đánh cá các loại, lưới phục vụ trong nông nghiệp, và các sản phẩm lưới khác,…
	Đường Tô Ký, P. Tân Chánh Hiệp, Q12, TP. HCM

	3
	CH KD Nguyên liệu – Vật tư thủy sản
	Hạt nhựa PA, chỉ cước các loại, ngư lưới cụ,… 
	449/4/3/10 Kinh Dương Vương, P12, Q6, TP. HCM


3. Cơ cấu bộ máy quản lý Công ty

· Giám đốc

· Phó Giám đốc phụ trách kinh doanh 
· Phó Giám đốc phụ trách sản xuất

· Kế toán Trưởng kiêm Trưởng phòng Tài chính Kế toán
· Trưởng phòng Kinh doanh – Xuất nhập khẩu

· Trưởng phòng Kỹ thuật 

· Trưởng phòng Tổ chức Hành chánh

· Quản đốc Xưởng 1

· Quản đốc Xưởng 2 

· Cửa hàng trưởng 

Đại hội đồng cổ đông: 

Là cơ quan quyết định cao nhất mọi vấn đề về hoạt động của Công ty theo Luật doanh nghiệp và Điều lệ Công ty. ĐHĐCĐ có quyền và nhiệm vụ sau:
· Thông qua điều lệ, định hướng phát triển của Công ty;

· Bầu, miễn nhiệm, bãi nhiệm thành viên Hội đồng quản trị, thành viên Ban kiểm soát;

· Quyết định cơ cấu vốn của Công ty;

· Các quyền và nhiệm vụ khác do Điều lệ của Công ty quy định.

Hội đồng quản trị:
Là cơ quan quản lý cao nhất trong Công ty trừ những vấn đề thuộc thẩm quyền quyết định của ĐHĐCĐ. HĐQT có quyền và nhiệm vụ sau:
· Quyết định chiến lược, kế hoạch phát triển và kế hoạch kinh doanh của công ty;
· Bổ nhiệm, miễn nhiệm, giám sát hoạt động của Giám đốc và người quản lý khác trong Công ty;
· Quyết định cơ cấu tổ chức, quản lý của Công ty;

· Quyết định triệu tập họp Đại hội đồng cổ đông;

· Báo cáo quyết toán tài chính hàng năm cho Đại hội đồng cổ đông;

· Các quyền và nhiệm vụ khác do Điều lệ của Công ty quy định.

Ban kiểm soát: 

Do ĐHĐCĐ bầu, thay mặt cổ đông kiểm soát mọi hoạt động kinh doanh, quản trị và điều hành của Công ty.
Ban Giám đốc: 

Ban Giám đốc gồm 3 thành viên: Giám đốc, Phó Giám đốc phụ trách kinh doanh và Phó Giám đốc phụ trách sản xuất. 
Giám đốc do Hội đồng quản trị bổ nhiệm, bãi nhiệm, là người đại diện theo pháp luật của Công ty, chịu trách nhiệm trước HĐQT, quyết định tất cả các vấn đề liên quan đến hoạt động hàng ngày của Công ty. Giám đốc có quyền và nhiệm vụ sau:
· Quyết định các vấn đề liên quan đến công việc kinh doanh hàng ngày của Công ty không cần thông qua HĐQT;
· Thực hiện các quyết định của HĐQT, kế hoạch kinh doanh và phương án đầu tư của Công ty;

· Kiến nghị phương án bố trí cơ cấu tổ chức, quy chế quản lý nội bộ Công ty theo đúng Điều lệ Công ty, nghị quyết Đại hội đồng cổ đông và Hội đồng quản trị;
· Các quyền và nhiệm vụ khác do Điều lệ của Công ty quy định.
Giúp việc cho Giám đốc là các Phó Giám đốc. Giám đốc sẽ căn cứ vào khả năng và nhu cầu quản lý để thức hiện việc ủy quyền một số quyền hạn nhất định cho các Phó Giám đốc.
Các phòng ban chức năng:
· Phòng Kinh doanh – Xuất nhập khẩu

· Phòng Tài chính Kế toán

· Phòng Tổ chức hành chính

· Phòng Kỹ thuật

· Cửa hàng Kinh doanh Nguyên liệu – Vật tư Thủy sản

· Ban Quản đốc Xưởng 1, Xưởng 2
Sơ đồ 2: CƠ CẤU BỘ MÁY QUẢN LÝ CỦA CÔNG TY 
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4. Danh sách cổ đông nắm giữ từ 5% vốn cổ phần của Công ty và cổ đông sáng lập:

4.1. Danh sách cổ đông nắm giữ từ 5% vốn cổ phần tại ngày 30/09/2006:

	STT
	Tên cổ đông
	Địa chỉ
	Số CP sở hữu
	Giá trị (triệu đồng)
	Tỷ lệ sở hữu (%)

	
	Đại diện vốn Nhà nước 
	
	1.200.000
	12.000
	40

	1
	Nguyễn Văn Trực
	21 Trần Thiện Chánh, P12, Q10, TPHCM
	
	
	

	2
	Lê Hữu Phước
	01 B Thích Quảng Đức, P3, QPhú Nhuận, TPHCM
	
	
	

	
	Đại diện cổ đông 
	
	
	
	

	3
	Cao Thị Thúy
	33/1A3 Đặng Văn Ngữ, P10, QPhú Nhuận 
	232.500
	2.325
	7,75

	
	Tổng cộng
	
	1.432.500
	14.325
	47,75


4.2. Danh sách cổ đông sáng lập:

	STT
	Tên cổ đông sáng lập
	Giá trị vốn góp (Triệu đồng)
	Loại cổ phần

	
	Đại diện vốn Nhà Nước 
	8.000
	Phổ thông

	1
	Phạm Văn Bự
	
	Phổ thông

	2
	Lê Hữu Phước
	
	Phổ thông

	3
	Phan Văn Thuận
	
	Phổ thông

	
	Đại diện các cổ đông
	
	Phổ thông

	4
	Cao Thị Thúy
	1.550
	Phổ thông

	5
	Bùi Thị Thanh Thủy
	200
	Phổ thông

	6
	Nguyễn Hòa Bình
	301
	Phổ thông

	7
	Võ Thị Hùng
	150
	Phổ thông

	
	Và 560 cổ đông
	9.799
	Phổ thông


(Ghi chú: Theo Luật doanh nghiệp số 60/2005/QH11 có hiệu lực thi hành 01/07/2006, Điều 84, mục 5: “Sau thời hạn ba năm, kể từ ngày công ty được cấp Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh, các hạn chế đối với cổ phần phổ thông của cổ đông sáng lập đều được bãi bỏ”. Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn thành lập từ ngày 24/04/2000 đến nay đã hơn 06 năm nên quy định về hạn chế chuyển nhượng đối với cổ đông sáng lập không còn hiệu lực)

5. Danh sách những công ty mẹ và công ty con của tổ chức xin niêm yết, những công ty mà tổ chức niêm yết đang nắm giữ quyền kiểm soát hoặc cổ phần chi phối, những công ty nắm quyền kiểm soát hoặc cổ phần chi phối đối với tổ chức niêm yết: không có

6. Hoạt động kinh doanh:
6.1. Các nhóm sản phẩm của Công ty: 

Là Công ty chuyên về cung cấp sản phẩm chỉ cước và lưới đánh bắt thủy hải sản, sản phẩm của công ty gồm:

· Nhóm chỉ cước nylon 6, polyethylen có các dạng như sau:
· Dạng chỉ đánh tép chữ I;
· Dạng chỉ đánh khoanh tròn đường kính 150 mm đến 400 mm;
· Dạng chỉ được đánh vào ống nhựa.
Công dụng: loại chỉ cước này được sử dụng để câu cá hoặc đan lưới, vá lưới dùng trong ngành đánh bắt thủy hải sản. 
· Nhóm lưới cước – nylon 6: có dạng gút đơn hoặc gút đôi, được định hình theo chiều dọc hoặc chiều ngang và có nhiều màu khác nhau.

Công dụng: Loại lưới này chuyên dùng cho việc đánh bắt cá ở vùng đồng bằng ven biển, sông nước do nó mỏng hơn, nhẹ hơn thích hợp với sức cuốn của nước sông.

· Nhóm lưới se – nylon 6: có dạng gút đơn hoặc gút đôi, được định hình theo chiều dọc hoặc chiều ngang và có nhiều màu khác nhau.

Công dụng: dùng để đánh bắt cá chủ yếu được sử dụng ở biển do tính năng của loại lưới này dày, dai, độ bền cao thích hợp với cường độ nước cũng như sóng của nước biển. 

· Nhóm lưới polyethylen – sợi đơn: có dạng gút đơn, được định hình theo chiều dọc hoặc chiều ngang.

Công dụng: được sử dụng trong nông nghiệp, trong trồng trọt, chăn nuôi gia cầm, …
· Nhóm lưới khác các loại gồm:

· Lưới túi: được xem như dạng bao bì bằng lưới . 

· Lưới cẩu hàng: do tính năng dai, khó rách, độ dãn cao đựng được nhiều hàng hóa, loại lưới này rất được ưa chuộng trong việc đóng gói hàng hóa vận chuyển đi xa. 

· Lưới trang trí: do màu sắc đa dạng, tính đàn hồi cao nên loại lưới này đáp ứng được nhu cầu trang trí ở nhà hàng, khách sạn như kết bông, làm màng, …

· Nhóm các loại hạt nylon 6: đây là loại nguyên liệu dùng để sản xuất chỉ cước được nhập khẩu từ nước ngoài cung cấp cho các công ty, cơ sở, cá thể sản xuất chỉ lưới đánh cá trong nước. 

Tất cả các sản phẩm Công ty làm ra đều được thực hiện từ khâu xử lý nguyên liệu ban đầu đến khâu đóng gói sản phẩm kết hợp với việc kiểm tra chất lượng từng đơn vị sản phẩm bằng tay trước khi đóng gói. Do được trang bị máy móc tiên tiến theo công nghệ hiện đại của các nước phát triển cùng với đội ngũ công nhân giỏi tay nghề nên sản phẩm của công ty luôn đáp ứng yêu cầu về chất lượng, mẫu mã và giá thành cạnh tranh. Sản phẩm của Công ty rất được ưa chuộng ở thị trường trong nước cũng như quốc tế, Công ty luôn tận dụng hết công suất sản xuất của máy móc thiết bị trên dây chuyền nên tiết kiệm được nguồn nhiên liệu năng lượng chạy máy góp phần làm giảm giá thành sản phẩm.
Ngoài ra Công ty còn theo dõi, phân tích xu hướng của thị trường để nghiên cứu, phát tiển sản phẩm mới đáp ứng theo yêu cầu đa dạng của khách hàng.      
6.2. Sản lượng sản phẩm/giá trị dịch vụ qua các năm

Doanh thu từng nhóm sản phẩm:
Đơn vị tính: triệu đồng

	Khu vực

	Năm 2004
	Năm 2005
	9 tháng năm 2006

	
	Doanh thu
	Tỷ trọng (%)
	Doanh thu
	Tỷ trọng (%)
	Doanh thu
	Tỷ trọng (%)

	Sản xuất
	50.086
	46,10
	62.859
	53,90
	51.105
	62,70

	Nội  địa
	44.654
	41,10
	56.236
	48,20
	44.865
	55,00

	     - Lưới
	41.817
	38,50
	51.659
	44,20
	42.287
	51,90

	     - Chỉ
	2.837
	2,60
	4.577
	4,00
	2.578
	3,10

	Xuất khẩu
	5.432
	5,00
	6.623
	5,70
	6.240
	7,70

	     - Lưới
	5.432
	5,00
	6.623
	5,70
	6.240
	7,70

	     - Chỉ
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Kinh doanh và khác
	58.453
	53,90
	53.852
	          46,10
	      30.409
	37,30

	TỔNG CỘNG
	108.539
	100,00
	116.729
	100,00
	81.514
	100,00


6.3. Nguyên vật liệu

a) 
Nguồn nguyên vật liệu chính của Công ty:

Nguồn nguyên vật liệu chính để sản xuất ra sản phẩm chỉ và lưới cước các loại của Công ty là hạt nylon 6, hạt polyethylen và các loại hóa chất phụ trợ cho quá trình sản xuất sản phẩm như: chất kết dính, làm mềm,…. Trong đó hạt nhựa nylon 6 và các hóa chất phụ trợ chủ yếu nhập khẩu từ các nước Nhật Bản, Đức, Hàn Quốc, Thái Lan, Đài Loan,… còn hạt polyethylen được mua ở thị trường nội địa. Xuất phát từ nhu cầu sản xuất của Công ty kết hợp với việc nghiên cứu về chất lượng, giá bán nguyên vật liệu của các nhà cung ứng trên thị trường, hiện Công ty đang mua nguyên vật liệu của các đơn vị sau:
· Công ty VTF (Công ty Nhật tại Việt Nam).
· DNTN Thương Mại Vạn Phước Thành.
· Công ty TNHH Vĩnh Quang.
Đây là nguồn cung ứng ổn định của Công ty trong nhiều năm qua, luôn đảm bảo đủ số lượng, chất lượng đáp ứng nhu cầu sản xuất kinh doanh theo kế hoạch của Công ty. 
b)  Sự ổn định của các nguồn cung cấp: 

Nguyên vật liệu chính là nhân tố hàng đầu ảnh hưởng đến sự tăng, giảm của giá thành sản phẩm nên sự ổn định của nhà cung cấp là rất quan trọng. Vì khi giá thành biến động sẽ kéo theo hàng loạt biến động của nhân tố khác ảnh hưởng đến tình hình sản xuất kinh doanh của Công ty như: khi giá thành tăng sẽ kéo theo lợi nhuận giảm ngay cả khi giá bán tăng lên tương ứng. Do đó, Công ty luôn tạo mối quan hệ hợp tác tốt với các nhà cung ứng đặc biệt là thanh toán các khoản công nợ tới hạn. Chính điều này đã hình thành nên một nguồn cung ứng đáng tin cậy và ổn định giúp Công ty an tâm sản xuất kinh doanh mà không cần quan tâm nhiều đến việc thiếu hụt, giá tăng, chất lượng không theo yêu cầu của nguồn nguyên vật liệu. Hơn nữa, nguồn nguyên liệu chính là hạt nhựa của Công ty rất dồi dào ở thị trường trong nước cũng như ngoài nước.     
c)  Sự ảnh hưởng của giá cả nguyên vật liệu tới doanh thu, lợi nhuận:
Trong những năm qua, giá nguyên vật liệu hạt nhựa tăng cao do chịu sự ảnh hưởng dây chuyền của giá dầu mỏ tăng. Cụ thể trong sáu tháng đầu năm 2006 giá nguyên liệu nhựa tăng tới mức 2.750 USD/tấn, cao nhất từ trước đến nay. Tuy nhiên tùy theo từng loại sản phẩm Công ty áp dụng mức tăng giá từ từ, không tăng đột ngột chủ yếu để duy trì nguồn khách hàng truyền thống, ổn định và duy trì thị trường. Do đó giá nguyên liệu cũng phần nào làm ảnh hưởng đến doanh thu và lợi nhuận của Công ty. 
d)  Các kế hoạch và biện pháp chủ động nguồn nguyên vật liệu:
Nguyên vật liệu chính của Công ty là: hạt nhựa nylon 6, polyethylen. Trong đó, hạt nhưa nylon 6 hoàn toàn nhập khẩu từ nước ngoài như Nhật, Đài Loan, Hàn Quốc, Thái Lan, Đức,…hạt nhựa polyethylen được mua ở thị trường nội địa. Đối với nguồn nguyên liệu nhập khẩu, do được nhập từ nhiều nguồn khác nhau ở nhiều quốc gia trên thế giới nên rất phong phú; đối với nguồn nguyên liệu mua trong nước, Công ty đã chủ động lập kế hoạch về nguồn liệu sử dụng trong năm để ký hợp đồng dài hạn với các nhà cung cấp nên không phải quan tâm nhiều đến nguồn cung ứng nguyên liệu trong nước.  
Đối với các hóa chất phụ trợ có thời hạn sử dụng lâu và được dùng hàng ngày nên được nhập khẩu theo từng lô với số lượng nhiều để dự trữ.  

6.4. Chi phí sản xuất

Giảm thiểu chi phí sản xuất đến mức thấp nhất là mục tiêu hàng đầu của Công ty để tăng lợi nhuận và nâng cao khả năng cạnh tranh của sản phẩm về giá cả cũng như chất lượng trên thị trường nên nguyên liệu được kiểm soát ngay từ khâu nhập kho đến khi xuất kho đưa vào 
dây chuyền sản xuất. Đặc biệt, trong quá trình sản xuất, để giảm mức tiêu hao nguyên liệu, qua từng công đoạn sản xuất, sản phẩm dở dang hoàn thành đều được đưa qua khâu KCS với đội ngũ công nhân kinh nghiệm, lâu năm trong nghề kết hợp với các báo cáo tình hình sử dụng nguyên liệu hàng tháng, bộ phận Quản đốc phân xưởng thường xuyên theo dõi được chi tiết chi phí sản xuất và có thể phân tích, đánh giá được định mức tiêu hao nguyên vật liệu, lao động, chi phí quản lý…từ đó giúp Ban Giám đốc Công ty đưa ra các quyết định cần tập trung giảm thiểu chi phí sản xuất ở khâu nào trong tháng sản xuất tiếp theo cho phù hợp.  

Nhờ kiểm soát tốt chi phí, giảm thiểu tối đa sản phẩm lỗi trong quy trình sản xuất nên lượng thành phẩm sản xuất ra nhiều, luôn đảm bảo được tiến độ hợp đồng đã ký với khách hàng nên uy tín của Công ty được giữ vững và ngày càng được khẳng định.   
Cơ cấu các khoản mục chi phí của Công ty:
	
	
	
	
	
	Đơn vị tính: triệu đồng

	STT
	Yếu tố chi phí
	Năm 2004
	Năm 2005
	9 tháng năm 2006

	
	
	Giá trị
	% Doanh thu
	Giá trị
	% Doanh thu
	Giá trị
	% Doanh thu

	1
	Giá vốn hàng bán
	95.540
	88,02
	103.906
	89,01
	71.080
	87,23

	2
	Chi phí bán hàng
	1.173
	1,08
	1.478
	1,27
	864
	1,06

	3
	Chi phí QLDN
	3.271
	3,01
	3.622
	3,10
	2.665
	3,27

	 
	Tổng chi phí
	99.984
	92.11
	109.006
	93,38
	74.609
	91,56


6.5. Trình độ công nghệ

Nhận thức được trình độ công nghệ là một trong những yếu tố hàng đầu quyết định sự sống còn và phát triển bền vững của thương hiệu SFN, Công ty đã không ngừng đầu tư, đổi mới máy móc thiết bị để tăng cường năng lực sản xuất và nâng cao chất lượng sản phẩm đáp ứng ngày tốt hơn nhu cầu đánh bắt, nuôi trồng thủy hải sản của ngư dân. 
Sản phẩm của công ty được thực hiện từ khâu xử lý nguyên liệu thô cho đến khi sản phẩm hoàn thành. Đa phần máy móc thiết bị của Công ty đều ở thế hệ 1995 – 2005 và chủ yếu nhập khẩu công nghệ từ Nhật Bản. Ngoài ra, theo nhu cầu sản xuất sản phẩm, ở một vài khâu như: căng hấp lưới, hoàn chỉnh sản phẩm,… Công ty đã tự lắp ráp các máy chuyên dụng phù hợp với đặc tính riêng của từng sản phẩm.
Các dây chuyền sản xuất chính của Công ty gồm:

· Dây chuyền kéo sợi cước nylon 6, công suất 800 tấn/năm.
· Dây chuyền sản xuất lưới đánh cá, công suất 750 tấn/năm.

· Dây chuyền sản xuất lưới nông nghiệp, công suất 100 tấn/năm.

QUI TRÌNH SẢN XUẤT SẢN PHẨM CỦA CÔNG TY


Trong quy trình sản xuất:

· Máy kéo sợi: 70% máy công nghệ Đài Loan, 30% máy công nghệ Nhật

· Máy dệt:       95% máy công nghệ Nhật, 5% máy công nghệ Hàn Quốc 

· Máy căng dọc, căng ngang: 100% công nghệ Nhật. 
6.6. Tình hình nghiên cứu và phát triển sản phẩm mới

Từ khi thành lập đến nay, Công ty luôn duy trì và phát triển mặt hàng lưới truyền thống đề đáp ứng nhu cầu ngày càng phong phú, đa dạng của ngư trường Việt Nam, đồng thời lưới có gút không những được dùng trong lĩnh vực đánh bắt thủy hải sản mà còn mở rộng sang lĩnh vực nuôi trồng thủy sản, nông nghiệp chăn nuôi, xây dựng…Từ khi cổ phần hóa đến nay, Công ty đã không ngừng đa dạng hóa các chủng loại sản phẩm, chuyển đổi cơ cấu sản phẩm linh hoạt phù hợp với yêu cầu của thị trường bằng cách đưa ra các sản phẩm chỉ, lưới mới. Kết quả là trong lần ra mắt sản phẩm đầu tiên đã được ngư dân trong nước tin dùng. Cụ thể là các sản phẩm:
· Chỉ, lưới đánh bắt thủy hải sản.
· Chỉ, lưới nông nghiệp.
· Lưới phục vụ bốc dỡ hàng hóa.
· Lưới thể thao…
Vượt ra tầm thế giới, song song với thị trường nội địa, trong xu thế cạnh tranh quyết liệt, Công ty cũng đã mạnh dạn nghiên cứu sâu về công nghệ, nâng cao chất lượng sản phẩm, đa dạng mẫu mã, xác lập lại quy trình sản xuất sản phẩm lưới xuất khẩu chất lượng cao – tỉ lệ xuất khẩu đạt 15 – 20% sản lượng của nhà máy, dùng trong các lĩnh vực:

· Lưới đánh bắt thủy hải sản.
· Lưới phục vụ nuôi trồng trong nông nghiệp.
· Lưới dùng trong lĩnh vực trang trí.
· Lưới đựng các sản phẩm xuất khẩu…

6.7. Tình hình kiểm tra chất lượng sản phẩm

a) Hệ thống quản lý chất lượng đang áp dụng:
Công ty áp dụng chương trình quản lý chất lượng nội bộ do Công ty xây dựng, theo quy trình sản xuất qua từng khâu của sản phẩm đã được đúc kết từ kinh nghiệm sản xuất trong suốt chiều dài hoạt động của Công ty và ngày càng hoàn thiện nó đáp ứng yêu cầu về chất lượng đối với từng đơn đặt hàng.  

b)  Bộ phận kiểm tra chất lượng sản phẩm:

Bộ phận KCS là tập hợp đội ngũ cán bộ, công nhân viên tay nghề cao, có nhiều năm kinh nghiệm trong sản xuất sản phẩm. Kiểm tra từng công đoạn hoàn thành sản phẩm dở dang và kiểm tra tổng quát thành phẩm. Phối hợp với Phòng Kinh doanh Xuất nhập khẩu thu thập thông tin phản hồi từ phía khách hàng nhằm đánh giá, hoàn thiện và đáp ứng ngày càng cao sự kỳ vọng của khách hàng đối với sản phẩm chỉ, lưới của Công ty. 
Quy trình kiểm tra sản phẩm:

Kiểm tra nguyên vật liệu đầu vào theo hợp đồng mua trước khi nhập kho: 

· Chủng loại

· Màu sắc

· Hạn sử dụng

· Quy cách

· Số lượng 

· Yêu cầu kỹ thuật
Trong dây chuyền  sản xuất:

· Kiểm tra từng sản phẩm dở dang hoàn thành

· Liệt kê chi tiết từng khoản mục phí của từng giai đoạn
Kiểm tra thành phẩm:

· Kiểm tra tổng quát sản phẩm hoàn thành: chất lượng, quy cách

· Đóng gói thành phẩm 
Qui trình sản xuất sản phẩm được thực hiện từ khâu xử lý nguyên liệu đầu vào đến khâu đóng gói sản phẩm kết hợp với quá trình kiểm tra chất lượng từng sản phẩm bằng tay nên thỏa mãn yêu cầu về chất lượng của người sử dụng, đảm bảo sản phẩm phải đạt yêu cầu về độ thô của chỉ, kích thước mắt lưới phải đồng đều, độ bền chặt của gút lưới, độ dẻo dai của sản phẩm, đặc biệt chú ý đến các sản phẩm cao cấp đòi hỏi mức độ chất lượng hoàn hảo. 
6.8. Hoạt động Marketing

Hoạt động xây dựng và quảng bá thương hiệu:

Thương hiệu là yếu tố quyết định vị thế của Công ty trên thương trường. Nhận thức được điều này ngay từ buổi đầu khởi nghiệp, Công ty đã đầu tư xây dựng thương hiệu, củng cố 
và phát triển để vị trí của Công ty ngày một đứng vững trên thị trường. Thương hiệu của công ty đã được đăng ký trong nước và ở các nước Châu Âu, Châu Á như: Nhật, Đài Loan,…
Hoạt động quảng cáo, tiếp thị

Đặc thù sản phẩm chỉ, lưới của Công ty là thuộc tư liệu sản xuất nên tùy theo từng vùng, sức nước mạnh hay yếu, nước biển hay sông mà mỗi sản phẩm có đặc tính khác nhau. Để đưa sản phẩm đến tận tay ngư dân ở các tỉnh thành, Công ty phải thông qua hệ thống đại lý lớn, nhỏ khác nhau ở từng vùng và mỗi năm theo mùa nước, mùa đánh bắt thủy hải sản, Công ty lập riêng một nhóm chuyên về tiếp cận, nghiên cứu thị trường từ đó lấy ý tưởng làm ra sản phẩm mới phù hợp với điều kiện đánh bắt và cũng thông qua hệ thống đại lý để chào bán cho ngư dân.
Ngoài ra vào dịp cuối năm Công ty thường đăng quảng cáo, chúc tết trên báo Sài Gòn Giải Phóng.
Quan hệ cộng đồng

Bên cạnh mục tiêu tối đa hóa lợi nhuận, nâng cao đời sống vật chất và tinh thần của cán bộ công nhân viên, Công ty cũng tích cực tham gia các hoạt động của Thành phố mang tính chất cộng đồng, phong trào đền ơn, đáp nghĩa để phần nào chia sẻ bớt những nỗi đau, mất mát của những người đã góp công sức của mình trong sự nghiệp thống nhất đất nước như: 
· Chăm sóc thương binh, bệnh binh; 

· Nuôi dưỡng trọn đời bà mẹ Việt Nam anh hùng;
· Xây nhà tình nghĩa ở Quận 4, Củ Chi, Vĩnh Long;
· Cấp nhà tình thương cho công nhân Công ty;
· Các phong trào gây quỹ giúp đỡ người nghèo, tàn tật, neo đơn;
· Đóng góp xây cầu tại Bến Tre,… 

Hệ thống phân phối
Do đặc điểm ngành nghề đánh bắt thủy hải sản trải dọc bờ biển khắp đất nước Việt Nam, thị trường rộng lớn, nhưng khối lượng tiêu thụ nhỏ lẻ ở từng địa phương nên Công ty xây dựng mạng lưới phân phối theo kiểu chân rếch, thông qua hệ thống đại lý chủ yếu ở Thành phố Hồ Chí Minh và một số tỉnh thành có chọn lựa, trực tiếp bán sỉ, lẻ cho người tiêu dùng 
từ đó sản phẩm của Công ty được phân phối khắp cả nước. Ngoài ra, lưới xuất khẩu cũng được bán thẳng cho các nhà cung cấp lưới trực tiếp cho ngư dân ở nước ngoài không thông qua Công ty trung gian, môi giới, công ty thương mại nên giá cả cạnh tranh. Sản lượng sản phẩm xuất khẩu ngày càng phát triển. Hiện nay sản lượng xuất khẩu chiếm 10 – 15% sản lượng của Công ty.   
Chính sách giá cả
Giá cả là yếu tố rất nhạy cảm đối với thị trường tiêu thụ, nó ảnh hưởng trực tiếp đến sản lượng, doanh thu, lợi nhuận. Vì vậy, Công ty xây dựng chính sách giá linh hoạt trên cơ sở tính toán giá thành hợp lý theo mức giá của nguyên liệu đầu vào kết hợp với tình hình biến động chung về giá của thị trường mục đích để tạo sự ổn định và duy trì nguồn khách hàng.
· Đối với thị trường trong nước: Công ty áp dụng bằng nhau cho mọi đại lý, tuy nhiên đối vớc các đại lý ở các tỉnh, Công ty tăng giá bán 1% để đảm bảo mặt bằng giá như nhau ở thành phố và các tỉnh.
· Đối với thị trường xuất khẩu: Công ty áp dụng mức giá ưu đãi cho các nhà phân phối mua với số lượng lớn, nhà phân phối mới để duy trì và phát triển thị trường. 

6.9. Nhãn hiệu thương mại, đăng ký phát minh sáng chế và bản quyền 
	· Nhãn hiệu đăng ký:
	Công ty CP Dệt Lưới Sài Gòn

	· Logo:    
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	· Thời gian bảo hộ:                     

· Nhãn hiệu:     
	10 năm 
SFN Sài Gòn

	· Giấy phép số: 

· Tại Việt Nam: 40641, cấp ngày 09/04/2002
· Cơ quan cấp: Cục Sở Hữu Công Nghiệp Việt Nam

· Danh mục hàng hóa, dịch vụ (xếp theo phân loại quốc tế): nhóm 22 (cước và các loại lưới phục vụ đánh bắt thủy sản).
· Nhãn hiệu được bảo hộ tổng thể.
	 

	· Nhãn hiệu:

· Giấy phép số: 
· Tại Việt Nam: 44133, cấp ngày 25/11/2002
· Cơ quan cấp: Cục Sở Hữu Công Nghiệp Việt Nam

· Danh mục hàng hóa, dịch vụ (xếp theo phân loại quốc tế): nhóm 22 (cước và các loại lưới phục vụ đánh bắt thủy sản).
	Sài Gòn

	· Nhãn hiệu:
· Giấy phép số: 

· Tại Việt Nam: 41750, cấp ngày 20/06/2002                      

· Cơ quan cấp: Cục Sở Hữu Công Nghiệp Việt Nam

· Danh mục hàng hóa, dịch vụ (xếp theo phân loại quốc tế): nhóm 22 (cước và các loại lưới phục vụ đánh bắt thủy sản).
	Trúc Giang 

	· Nhãn hiệu:
· Giấy phép số: 

· Tại Việt Nam: 56247, cấp ngày 11/08/2004        

· Cơ quan cấp: Cục Sở Hữu Trí Tuệ Việt Nam                       

· Nội dung bảo hộ: 
·  Màu sắc nhãn hiệu: đỏ, đen, trắng, xanh nước biển đậm, xanh nước biển nhạt.

·  Loại nhãn hiệu: thông thường
·  Danh mục sản phẩm/dịch vụ mang nhãn hiệu:

· Nhóm 09: lưới bảo hộ lao động

· Nhóm 18: túi lưới dùng để mua sắm
· Nhóm 22: lưới đánh cá, lưới phục vụ nông nghiệp, lưới trang trí mỹ thuật, lưới nâng hàng.

· Nhóm 28: lưới dùng để chơi thể thao.
	Trúc Giang


6.10. Các hợp đồng lớn đang được thực hiện hoặc đã được ký kết: 
Doanh số các hợp đồng được ký kết với khách hàng theo từng khu vực cụ thể như sau:                  
                                                                                                                                                                                                      Đơn vị tính: triệu đồng

	Sản phẩm
	Lưới PA
	Lưới PE
	Lưới Nylon
	Chỉ PA

	Khu vực
	Năm 2004
	Năm 2005
	9 tháng 2006
	Năm 2004
	Năm 2005
	9 tháng 2006
	Năm 2004
	Năm 2005
	9 tháng 2006
	Năm 2004
	Năm 2005
	9 tháng 2006

	TP. HCM
	20.785
	24.664
	17.120
	121
	356
	124
	2.415
	2.117
	679
	1.815
	3.291
	1.547

	Miền Tây
	11.468
	13.060
	9.969
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Bà Rịa
	4.105
	6.057
	4.261
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Miền Trung
	
	
	1.694
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Châu Âu 
	5.241
	6.574
	6.240
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Tổng cộng 
	41.599
	50.355
	39.284
	121
	356
	124
	2.415
	2.117
	679
	1.815
	3.291
	1.547










                                                                            Đơn vị tính: triệu đồng

7. Báo cáo kết quả hoạt động kinh doanh 2 năm gần nhất và 9 tháng năm 2006
Đơn vị tính: triệu đồng

	Chỉ tiêu
	Năm 2004
	Năm 2005
	9 tháng năm 2006

	Tổng giá trị tài sản
	41.866
	38.783
	42.969

	Doanh thu thuần
	108.540
	116.729
	81.484

	Lợi nhuận từ hoạt động kinh doanh
	8.570
	7.727
	7.048

	Lợi nhuận khác
	33
	84
	9

	Lợi nhuận trước thuế
	8.603
	7.811
	7.057

	Lợi nhuận sau thuế
	7.777
	7.057
	5.293

	Tỷ lệ trả cổ tức (%)
	21
	23
	16


(Ghi chú: tỷ lệ chia cổ tức năm 2004, 2005 tính trên mức vốn góp 20.000.000.000 đồng, tỷ lệ chia cổ tức  9 tháng năm 2006  tính trên mức vốn góp là 30.000.000.000 đồng)
Những nhân tố ảnh hưởng đến hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty năm 2005 và 9 tháng đầu năm 2006

Dầu thô là nguyên liệu gốc để sản xuất nhiều loại sản phẩm nhựa, trong đó có Nylon 6. Trong 02 năm qua, giá dầu thô thế giới tăng liên tục, diễn biến phức tạp và có ảnh hưởng rất lớn đến giá nguyên liệu Nylon 6 và Polyethylen – nguyên liệu chính để sản xuất sản phẩm của Công ty.
Đặc biệt là 09 tháng đầu năm 2006, giá dầu thô biến động phức tạp, gây ảnh hưởng không nhỏ đến chi phí sản xuất và giá thành sản phẩm của Công ty. Ngoài ra, việc tiêu thụ sản phẩm của Công ty còn phụ thuộc vào yếu tố thời tiết, ngư trường và các chi phí như xăng dầu, vận chuyển mà ngư dân phải gánh chịu. 

Trước tình hình địa lý chính trị thế giới biến động, giá dầu thô cũng biến động không ngừng. Công ty đã đề ra chiến lược phát triển trong những năm tới là tìm nguồn nguyên liệu thích hợp thay thế để giảm giá thành sản phẩm nhưng vẫn ổn định chất lượng, sản xuất đa dạng sản phẩm, phục vụ nhiều ngành, mở rộng hoặc tìm kiếm thị trường mới, ngư trường mới, trên cơ sở phát huy tối đa nguồn lực của Công ty. 

Mặt khác, khai thác tối đa sự hỗ trợ qua lại của lĩnh vực sản xuất và kinh doanh của Công ty để bảo đảm hiệu quả và sự phát triển của Công ty trong thời gian tới.  

Thêm vào đó, sự canh tranh quyết liệt về giá cả, chất lượng của thị trường trong và ngoài nước cũng là một trong những nhân tố làm ảnh hưởng tới thương hiệu cũng như sản lượng tiêu thụ của Công ty.

Trong báo cáo tài chính năm 2004 có các khoản ngoại trừ gồm: quỹ tiền mặt, tài sản cố định và hàng tồn kho. Nguyên nhân: do Công ty tiến hành thuê Kiểm toán trong năm 2006 nên Kiểm toán không có điều kiện tham gia kiểm kê của Công ty. Nhưng hàng năm vào cuối niên độ kế toán Công ty đều tiến hành kiểm kê quỹ tiền mặt, tài sản cố định và hàng tồn kho. Đồng thời số dư đầu kỳ tại ngày 01/01/2004 là số dư tại ngày 31/12/2003 trên Báo cáo tài chính năm 2003 mang sang và Báo cáo tài chính năm 2003 của Công Ty đã được Cục Thuế Thành phố Hồ Chí Minh kiểm tra ngày 24/02/2004.
8. Vị trí của Công ty so với các doanh nghiệp khác cùng ngành

a). Vị thế của Công ty trong ngành: 

Ngành dệt lưới hiện nay của Việt Nam đang trên đà phát triển, bằng chứng là ngày càng có nhiều các Công ty trong nước cũng như Công ty 100% vốn nước ngoài đầu tư vào lĩnh vực này.

Trong những năm qua, mặc dầu giá nguyên liệu biến động tăng liên tục cộng với sự cạnh tranh gay gắt của thị trường trong và ngoài nước, nhưng nhờ Công ty áp dụng chính sách giá bình ổn thị trường, không tăng đột ngột, chất lượng không đổi, tạo niềm tin cho ngư dân, nên Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn vẫn đứng vị trí hàng đầu về sản lượng tiêu thụ, chất lượng sản phẩm và hàng hóa đa dạng. Hàng năm tỷ lệ xuất khẩu lưới đánh bắt cá sang thị trường Châu Âu đều đạt từ 15% đến 20% trở lên.     
b). Những lợi thế cạnh tranh nổi bật của Công ty so với các doanh nghiệp khác trong ngành:

· Nguyên liệu ổn định trong nhiều năm qua.
· Thương hiệu lưới đánh cá Trúc Giang trở nên quen thuộc đối với ngư dân.
· Sản phẩm nhiều chủng loại, nhiều qui cách đáp ứng cho từng đặc điểm khác nhau của ngư trường. 

· Sản phẩm được nghiên cứu sản xuất phù hợp với yêu cầu của từng ngành. 

· Có đội ngũ cán bộ có trình độ và năng lực, đội ngũ công nhân lành nghề.

· Áp dụng công nghệ sản xuất truyền thống và hiện đại.

· Chất lượng sản phẩm luôn ổn định.

c).  Vị thế của nhóm sản phẩm lưới  trên thị trường:

Lưới là sản phẩm đặc thù, là tư liệu sản xuất của ngư dân, nông dân và người tiêu dùng. Nhãn hiệu lưới đánh cá Trúc Giang từ lâu đã trở thành thương hiệu quen thuộc đối với ngư trường miền Nam, ngư dân vùng sông nước. Hiện nay, lưới Trúc Giang ngày càng được ưa chuộng trên thị trường nội địa và đang từng bước mở rộng, phát triển hơn nữa ở thị trường xuất khẩu. 
d).  Triển vọng phát triển của ngành:

Bộ Thủy sản xây dựng chiến lược phát triển ngành thủy sản với việc đẩy mạnh khai thác đánh bắt nguồn lợi tự nhiên có kế hoạch kết hợp với phát triển ngành nuôi trồng thủy hải sản nhằm nâng cao kim ngạch xuất khẩu sản phẩm thủy hải sản ra thị trường thế giới. 

Bên cạnh đó, xu hướng ứng dụng sản phẩm lưới có gút và không gút trong các ngành nông nghiệp, xây dựng, vận chuyển, xếp dỡ hàng hóa cũng đang trên đà phát triển, trong đó đặc biệt là lĩnh vực nông nghiệp. 

Trong những năm qua, chiến lược phát triển của Công ty là đa dạng hóa sản phẩm, phục vụ đa ngành đã và đang phát huy tác dụng, đồng thời phù hợp với chiến lược phát triển của ngành thủy sản Việt Nam. 
Thị trường xuất khẩu Châu Âu, Châu Á, … là thị trường Công ty đang phát triển và sẽ củng cố, phát triển hơn nữa trong tương lai.  
e).  Đánh giá về sự phù hợp định hướng phát triển của Công ty với định hướng của ngành, chính sách của Nhà nước và xu thế chung trên thế giới:

Với tình hình phát triển chung của ngành và thế giới như trên thì định hướng phát triển của Công ty là phù hợp. Sản phẩm của Công ty đáp ứng nhu cầu phát triển ngày càng cao của người tiêu dùng trong và ngoài nước. Công ty luôn sẵn sàng ở thế hội nhập vào nền kinh tế thế giới. 
9. Chính sách đối với người lao động

9.1. Cơ cấu lao động

Tổng số lao động của Công ty tính đến thời điểm 30/09/2006 là 581 người. Cơ cấu lao động phân theo trình độ được thể hiện dưới bảng sau:

	Phân theo trình độ
	Số lượng (người)
	Tỷ lệ 

(%)

	- Cán bộ có trình độ đại học:
	21
	3,6

	- Cán bộ có trình độ cao đẳng:
	2
	0,3

	- Cán bộ có trình độ trung cấp:
	23
	4,0

	- Lao động có tay nghề:
	474
	81,1

	- Lao động phổ thông:
	61
	11

	Tổng cộng:
	581
	100,0


9.2. Chính sách đối với người lao động

Với chiến lược phát triển hiện nay, Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn xác định yếu tố “con người” sẽ quyết định sự thành công hay thất bại của Công ty. 

Chính sách đối với người lao động
· Đảm bảo công việc đầy đủ cho người lao động, thu nhập của người lao động ngày một được cải thiện. Ngoài thu nhập từ lương, người lao động còn có thêm thu nhập từ lợi nhuận được chia theo tỷ lệ sở hữu của họ trong Công ty nếu Công ty làm ăn có lãi.

· Thực hiện đầy đủ, quyền lợi và nghĩa vụ đối với người lao động theo đúng với quy định của pháp luật.

· Có chính sách khen thưởng kịp thời đối với cá nhân và tập thể có công lao đóng góp cho Công ty, có biện pháp kỷ luật đối với những cá nhân có hành động ảnh hưởng xấu đến quyền lợi và uy tín Công ty.

· Hỗ trợ và tạo mọi điều kiện thuận lợi để người lao động tham gia các khóa đào tạo trong và ngoài nước nhằm nâng cao kiến thức chuyên môn, nghiệp vụ.

· Đào tạo và sắp xếp nguồn nhân lực phù hợp với tình hình phát triển Công ty nhằm gia tăng về chất.

Chính sách đào tạo nguồn nhân lực
Công ty đặt mục tiêu đầu tư đào tạo nguồn nhân lực có trình độ chuyên môn, tri thức cao để đảm bảo sự phát triển của Công ty trong xu thế hội nhập. Một số hoạt động đào tạo Công ty đã và đang thực hiện:

· Tất cả lao động phổ thông khi tuyển dụng vào làm việc trên dây chuyền sản xuất đều được Công ty tổ chức đào tạo tay nghề từ 1 đến 3 tháng tùy theo công việc đảm nhận. 
· Đối với lao động từ tổ trưởng cho đến nhân viên và cán bộ quản lý, hàng năm Công ty cử đi học các lớp bồi dưỡng ngắn hạn để nâng cao nghiệp vụ.
· Đối với tất cả lao động có nhu cầu tự học tập để nâng cao trình độ (đại học, cao đẳng,…) Công ty tạo điều kiện theo khả năng của Công ty. 
· Đối với lao động thuộc diện quy hoạch cán bộ quản lý của Công ty, thì Công ty tạo điều kiện cử đi học và chịu toàn bộ chi phí trong quá trình học. 
10.   Chính sách cổ tức

Cổ tức là mối quan tâm hàng đầu của các nhà đầu tư, người góp vốn vào Công ty.

Căn cứ theo Điều lệ Tổ chức và Hoạt động của Công ty, chính sách phân phối cổ tức sẽ do Hội đồng quản trị đề nghị và Đại hội đồng cổ đông quyết định như sau:

· Công ty chỉ được trả cổ tức cho các cổ đông khi Công ty kinh doanh có lãi và đã hoàn thành nghĩa vụ nộp thuế và nghĩa vụ tài chính khác theo quy định của pháp luật.

· Cổ đông được chia cổ tức tương đương với phần vốn góp.

· Căn cứ vào kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh của năm hoạt động và kế hoạch trong năm tới, tỷ lệ cổ tức sẽ được Đại hội đồng cổ đông quyết định theo đề xuất của Hội đồng quản trị. 
· Tùy theo tình hình thực tế, Hội đồng quản trị có thể tạm ứng cổ tức cho các cổ đông theo quý hoặc 6 tháng nhưng không vượt quá mức số cổ tức dự kiến.

· Cổ tức năm 2004 là 21%/năm trên mức vốn góp 20.000.000.000 đồng tương đương 2.100 đồng/cổ phiếu (mệnh giá 10.000đ/cổ phiếu), năm 2005 là 23%/năm tương đương 2.300 đồng/cổ phiếu. Mức cổ tức dự kiến trong năm 2006 là 16% trên mức vốn góp 30.000.000.000 đồng tương đương 1.600 đồng/cổ  phiếu. 

11.   Tình hình hoạt động tài chính

11.1. Các chỉ tiêu cơ bản 

Trích khấu hao tài sản cố định:
Công ty sử dụng phương pháp khấu hao đường thẳng để trừ dần nguyên giá tài sản cố định (TSCĐ) theo thời gian hữu dụng ước tính, phù hợp với hướng dẫn của Quyết định 206/2003/QĐ-BTC ngày 12/12/2003 của Bộ Tài Chính ban hành về Chế độ quản lý, sử dụng và trích khấu hao TSCĐ.
TSCĐ hữu hình được trích khấu hao nhanh là những máy móc thiết bị như máy dệt, nồi hơi, phương tiện vận tải, tham gia vào quá trình sản xuất, với mức trích khấu hao nhanh 2 lần so với mức trích khấu hao theo phương pháp đường thẳng.

Thời gian khấu hao TSCĐ của Công ty: 

	Danh mục
	Năm

	- Nhà xưởng, vật kiến trúc
	05-18

	- Máy móc, thiết bị
	04-09

	- Phương tiện vận tải
	03

	- Thiết bị, dụng cụ quản lý
	04


Mức lương bình quân: 

Thu nhập bình quân hàng tháng của người lao động trong Công ty năm 2005 là: 1.582.607 đồng/người/tháng.

Thanh toán các khoản nợ đến hạn
Công ty luôn thanh toán đầy đủ và đúng hạn các khoản nợ và khoản vay.

Các khoản phải nộp theo luật định












ĐVT: triệu đồng  
	Chỉ tiêu
	01/01/2005 – 31/12/2005

	Thuế GTGT hàng bán nội địa
	138

	Thuế GTGT hàng nhập khẩu
	0

	Thuế thu nhập doanh nghiệp
	0

	Thuế xuất nhập khẩu
	0

	Thuế nhà đất
	0

	Các loại thuế khác
	16

	TỔNG CỘNG 
	154


(Ghi chú: Công ty được giảm 50% thuế TNDN trong 2 năm 2004, 2005 và thuế suất thuế TNDN là 20%, từ năm 2006 thuế suất thuế TNDN của Công ty là 28%).
Trích lập các quỹ theo luật định
Công ty trích lập và sử dụng các quỹ theo quy định áp dụng cho các doanh nghiệp là Công ty cổ phần và theo Điều lệ tổ chức và hoạt động của Công ty. Cụ thể như sau:

· Quỹ đầu tư và phát triển: được trích lập 10% từ lợi nhuận sau thuế;

· Quỹ dự phòng tài chính: trích lập 5% từ lợi nhuận sau thuế của Công ty;

· Quỹ khen thưởng – phúc lợi: được trích lập 10% từ lợi nhuận sau thuế.

Tình hình trích lập các quỹ tại Công ty năm 2005 như sau:











ĐVT: triệu đồng

	Chỉ tiêu
	Năm 2005
	Tỷ lệ/LN sau thuế

	Quỹ đầu tư phát triển
	650
	9,21%

	Quỹ dự phòng tài chính
	325
	4,60%

	Quỹ khen thưởng phúc lợi
	650
	9,21%


Tổng dư nợ vay
ĐVT: triệu đồng

	Chỉ tiêu
	Năm 2004
	Năm 2005
	9 tháng năm 2006

	Vay ngắn hạn
	3.833
	0
	0

	Vay dài hạn 
	0
	0
	0

	Vay dài hạn đến hạn trả
	0
	0
	0


Tình hình công nợ hiện nay:

Các khoản phải thu:











ĐVT: triệu đồng

	Chỉ tiêu


	Năm 2004
	Năm 2005
	9 tháng năm 2006

	
	Tổng số
	Nợ quá hạn
	Tổng số
	Nợ quá hạn
	Tổng số
	Nợ quá hạn

	Phải thu khách hàng
	4.571
	0
	4.144
	0
	4.937
	0

	Trả trước cho người bán
	9
	0
	102
	0
	192
	0

	Phải thu khác
	361
	0
	497
	0
	375
	0


Nguyên nhân số dư quá lớn của các khoản phải thu và hàng tồn kho so với tổng tài sản của công ty:
ĐVT: triệu đồng

	Chỉ tiêu
	Năm 2004
	Năm 2005
	9 tháng năm 2006

	
	Số tiền
	Tỷ trọng/Tổng ti sản
	Số tiền
	Tỷ trọng/Tổng ti sản
	Số tiền
	Tỷ trọng/Tổng ti sản

	Khoản phải thu
	5.956
	14,23%
	4.743
	12,23%
	5.504
	12,81%

	Hàng tồn kho
	17.113
	40,88%
	11.967
	30,86%
	18.757
	43,65%

	Tổng tài sản
	41.866
	
	38.783
	
	42.969
	


· Các khoản phải thu        

Công Ty Cổ Phần Dệt Lưới Sài Gòn là đơn vị sản xuất chỉ, lưới đánh cá và kinh doanh ngư cụ theo dạng bán sỉ cho các khách hàng chợ đầu mối và các tỉnh, Công ty áp dụng hình thức nợ gối đầu theo thông lệ mua bán hàng chục năm nay, chiếm gần 90% trên các khoản phải thu, một số khách hàng nói trên đã thế chấp cho Công ty 3 hồ sơ chủ quyền nhà, 120 lượng vàng và 120.000 cổ phiếu của Công ty trị giá 120.000.000 đồng. Đa số các khách hàng nói trên đã được xác nhận số dư công nợ đến 30/09/2006.

Ngoài ra, Công ty cũng bán hàng cho các công ty nước ngoài theo hình thức L/C nên tiền không thể nhận được trong tháng.

·  Hàng tồn kho :                                                                          
Hạt nhựa PA nhập khẩu vừa là nguyên liệu chính của sản xuất, vừa là hàng hóa kinh doanh chủ lực của Công ty, nên Công ty cần dự trữ với số lượng lớn để ổn định sản xuất kinh doanh. Do đó nguyên liệu chiếm tỷ lệ từ 9,2% đến 13,7% và hàng hóa chiếm tỷ lệ từ 10,7% đến 18,2% trên tổng tài sản. 

Quy trình sản xuất của Công Ty Cổ Phần Dệt Lưới Sài Gòn trải qua nhiều công đoạn : kéo sợi – đánh ống – đánh dĩa – dệt lưới – căng dọc – căng ngang nên sản phẩm dở dang chiếm tỷ trọng từ  6,3% đến 8,3% trong tổng tài sản của Công ty. 

Các khoản phải trả: 

     ĐVT: triệu đồng
	Chỉ tiêu


	Năm 2004
	Năm 2005
	9 tháng năm 2006

	
	Tổng số
	Nợ quá hạn
	Tổng số
	Nợ quá hạn
	Tổng số
	Nợ quá hạn

	Phải trả cho người bán
	232
	0
	93
	0
	100
	0

	Người mua trả tiền trước
	160
	0
	76
	0
	166
	0

	Phải trả công nhân viên
	861
	0
	207
	0
	1.200
	0

	Thuế và các khoản phải nộp Nhà nước
	288
	0
	154
	0
	1.723
	0

	Các khoản phải trả khác
	122
	0
	231
	0
	139
	0


Nguyên nhân các khoản phải trả năm 2005 giảm mạnh nhưng đến tháng 9/2006 tăng gấp 4 lần chủ yếu do :      
                                                                                                    ĐVT: triệu đồng
	Chỉ tiêu
	Năm 2005
	9 tháng năm 2006

	Các khoản phải trả, trong đó:
	
	

	  -Thuế và các khoản phải nộp cho Nhà nước, trong đó: 
	154
	1.723

	      + Thuế GTGT nhập khẩu
	138
	662

	      +  Thuế TNDN
	4
	1.045

	      + Thuế thu nhập TX
	12
	16

	  -Phải trả công nhân viên 
	207
	1.200


· Thuế và các khoản nộp cho Nhà nước
Thuế GTGT của nguyên liệu  PA  nhập khẩu được nộp chậm 30 ngày kể từ ngày làm thủ tục nhận hàng tại cảng nên số dư thuế GTGT hàng nhập khẩu đến 31/12/2005 do chưa đến hạn nộp là 138 triệu đồng. 
Ảnh hưởng giá hạt nhựa PA nhập khẩu có xu hướng tăng đều từ tháng 05/2006 đến nay, nên chủ trương của Công ty là tăng nhập khẩu để dự trữ hàng ổn định sản xuất và kinh doanh. Do đó số dư thuế GTGT hàng nhập khẩu đến 30/09/2006 do chưa đến hạn nộp là 662 triệu đồng.

Số dư thuế TNDN 31/12/2005 : 4 triệu đồng là số thuế phải nộp do Công ty Kiểm toán loại trừ tiền thuê đất khỏi chi phí làm thu nhập tăng lên tương ứng là 40 triệu đồng.

Số dư thuế TNDN 30/9/2006 là 1.045 triệu đồng, trong đó số thuế chờ miễn giảm là 719 triệu đồng do đầu tư mới máy móc thiết bị và giảm 50% thuế suất thuế TNDN trong 4 tháng đầu năm 2006 theo quyết định của Cục Thuế  Tp.HCM số thuế miễn giảm này chờ Đại hội cổ đông kết chuyển sang quỹ phát triển sản xuất, số thuế TNDN còn lại là 326 triệu đồng sẽ quyết toán vào cuối năm 2006.

Số dư thuế thu nhập thường xuyên đến 31/12/2005 : 12 triệu đồng là số thuế phát sinh trong tháng 12/2005 và được nộp vào ngân sách Nhà Nước trong tháng 1/2006. Tương tự Thuế thu nhập thường xuyên đến 30/09/2009 : 16 triệu đồng là số thuế phát sinh trong tháng 9/2006 và được nộp vào ngân sách Nhà nước trong tháng 10/2006.

Vì những nguyên nhân trên đã làm cho thuế và các khoản phải Nhà Nước cuối năm 2005 là 154 triệu đồng, nhưng đến 30/9/2006 tăng lên đến  1.723 triệu đồng.
· Phải trả công nhân viên    
Các khoản phải trả CNV cuối năm 2005 là 207 triệu đồng,  gồm:

· Tiền ăn giữa ca tháng 12/2005 là 69 triệu đồng được trả cho công nhân vào tháng 1/2006.

·  Phụ cấp Lương kỳ II của tháng 12/2005 là 138 triệu đồng chi trả trong tháng 1/2006.

               Đến 30/09/2006 công ty còn phải trả CNV là 1.200 triệu đồng, bao gồm : 

· Lương & Phụ cấp lương kỳ II của tháng 09/2006 theo lương sản phẩm nhập kho là 644 triệu đồng được trả vào tháng 10/2006.

· Tiền ăn giữa ca tháng 09/2006 là 63 triệu đồng được trả vào tháng 10/2006.

· Số tiền còn lại 493 triệu đồng là lương trích trước theo sản phẩm sẽ thưởng cho CNV vào cuối năm 2006.  

Vì những nguyên nhân trên đã làm cho các khoản phải trả công nhân viên cuối năm 2005 là 207 triệu đồng, nhưng đến 30/9/2006 tăng lên đến 1.200 triệu đồng.
11.2. Các chỉ tiêu tài chính chủ yếu

	Các chỉ tiêu
	Năm 2004
	Năm 2005
	9 tháng năm 2006

	1. Chỉ tiêu về khả năng thanh toán
	
	
	

	+ Hệ số thanh toán ngắn hạn (lần)
	4,75
	32,61
	10,25

	TSLĐ / Nợ ngắn hạn
	
	
	

	+ Hệ số thanh toán nhanh (lần)
	1,64
	18,50
	4,70

	TSLĐ – Hàng tồn kho
	
	
	

	Nợ ngắn hạn
	
	
	

	2. Chỉ tiêu về cơ cấu vốn
	
	
	

	+ Hệ số nợ / Tổng tài sản
	13,27%
	2,19%
	7,87%

	+ Hệ số nợ / Vốn chủ sở hữu
	15,30%
	2,24%
	8,54%

	3. Chỉ tiêu về năng lực hoạt động
	
	
	

	+ Vòng quay hàng tồn kho (lần)
	7,53
	7,15
	4,63

	Giá vốn hàng bán
	
	
	

	Hàng tồn kho bình quân
	
	
	

	+ Doanh thu thuần / Tổng tài sản (lần)
	2,59
	3,01
	1,90

	4. Chỉ tiêu về khả năng sinh lời
	
	
	

	 + Hệ số lợi nhuận sau thuế / Doanh thu thuần
	7,17%
	6,05%
	6,50%

	 + Hệ số lợi nhuận sau thuế / Vốn chủ sở hữu
	21,42%
	18,60%
	13,37%

	 + Hệ số lợi nhuận sau thuế / Tổng tài sản
	18,58%
	18,20%
	12,32%

	 + Hệ số lợi nhuận từ HĐKD / Doanh thu thuần
	7,90%
	6,62%
	8,65%


12. Hội đồng quản trị, Ban kiểm soát, Ban giám đốc:

12.1. Danh sách thành viên Hội đồng quản trị:

a) Chủ tịch HĐQT – Ông Nguyễn Văn Trực:

	Họ và tên: 
	Nguyễn Văn Trực

	Giới tính: 
	Nam

	Ngày tháng năm sinh:
	16/12/1959

	Nơi sinh:
	Tiền Giang

	Quốc tịch: 
	Việt Nam

	Dân tộc: 
	Kinh

	Quê quán: 
	Tiền Giang

	Địa chỉ thường trú: 
	21 Trần Thiện Chánh, P12, Q10, TPHCM

	Số ĐT liên lạc ở cơ quan: 
	(08) 803 5411

	Trình độ văn hóa:
	12/12

	Trình độ chuyên môn: 
	Cử nhân Tài chính kế toán

	Quá trình công tác:

+ Từ 1985 đến 1986:
+ Từ 1986 đến 1992:
+ Từ 1992 đến nay:  
	Công tác tại Sở Tài chính Tiền Giang
Công tác tại Công ty Thủy sản Tiền Giang 

Công tác tại Tổng Công ty Nông nghiệp Sài Gòn

	Chức vụ công tác hiện nay: 
	Kề toán trưởng Tổng Công ty Nông nghiệp Sài Gòn
Chủ tịch HĐQT Công ty CP Dệt Lưới Sài Gòn, nhiệm kỳ tháng 4/2005 đến tháng 4/2008.

	Số cổ phần nắm giữ: 
	5.265 (Mệnh  giá 10.000đ/CP)

	Hành vi vi phạm pháp luật: 
	Không

	Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty:
	Không

	Cổ phần những người có liên quan đang nắm giữ:



	Không 



b) Thành viên HĐQT – Ông Lê Hữu Phước:

	Họ và tên: 
	Lê Hữu Phước 

	Giới tính:
	Nam

	Ngày tháng năm sinh:
	10/11/1957

	Nơi sinh: 
	Phnom Penh – Kampuchia

	Quốc tịch:
	Việt Nam

	Dân tộc:
	Kinh

	Quê quán: 
	Huyện Trà Ôn – Tỉnh Vĩnh Long 

	Địa chỉ thường trú: 
	1B Thích Quảng Đức, Q. Phú Nhuận, TPHCM

	Số ĐT liên lạc ở cơ quan:
	(08) 940 1602

	Trình độ văn hóa:
	12/12

	Trình độ chuyên môn: 
	Kỹ sư cơ khí chế tạo máy

	Quá trình công tác:

+ Từ 1976 đến 12/1983:
+ Từ 1/1984 đến 11/1985:
+ Từ 12/1985 đến 9/1997:
+ Từ 10/1997 đến 4/2000: 
+ Từ 5/2000 đến nay:
	Nhân viên văn phòng Sở giao thông vận tải
TPHCM
Kỹ sư cơ khí, nhân viên kỹ thuật XNQD Dệt 
lưới bao bì
Phó Giám đốc kỹ thuật XNQD Dệt lưới bao bì

Giám đốc XNQD Dệt lưới bao bì

Giám đốc điều hành Công ty Cổ phần Dệt Lưới 

 Sài Gòn

	Chức vụ công tác hiện nay: 
	Giám đốc điều hành Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn
Thành viên HĐQT Công ty CP Dệt Lưới Sài Gòn, nhiệm kỳ tháng 4/2005 đến tháng 4/2008.

	Số cổ phần nắm giữ: 
	12.300 (Mệnh giá 10.000 đ/CP)

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không

	Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty
	Không

	Cổ phần những người có liên quan đang nắm giữ:
	Bà Hàng Thị Ngọc (Vợ) đang nắm giữ 26.880 CP (Mệnh giá 10.000 đ/CP)


c) Thành viên HĐQT – Bà Cao Thị Thúy: 

	Họ và tên:
	Cao Thị Thúy

	Giới tính: 
	Nữ

	Ngày tháng năm sinh: 
	10/06/1959

	Nơi sinh: 
	Bình Sơn – Quảng Ngãi

	Quốc tịch: 
	Việt Nam

	Dân tộc:
	Kinh

	Quê quán: 
	Bình Sơn – Quảng Ngãi

	Địa chỉ thường trú:
	33/1 A3 Đặng Văn Ngữ, P10, Q. Phú Nhuận TPHCM

	Số ĐT liên lạc ở cơ quan:
	(08) 997 0980

	Trình độ văn hóa:
	12/12

	Trình độ chuyên môn: 
	Cử nhân Kinh tế 

	Quá trình công tác:

+ Từ 1983 đến 1995:

+ Từ 1996 đến nay:
	Công tác tại Tổng cục Cao su, Khách sạn Hữu Nghị, đi học tại Thái Lan
Công ty Cổ phần sản xuất thương mại Liên Phát

	Chức vụ công tác hiện nay: 
	Giám đốc Công ty Cổ phần SX TM Liên Phát
Thành viên HĐQT Công ty CP Dệt Lưới Sài Gòn, nhiệm kỳ tháng 4/2005 đến tháng 4/2008.

	Số cổ phần nắm giữ:
	232.500 (Mệnh giá 10.000 đ/CP)

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không

	Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty:
	Không

	Cổ phần những người có liên quan đang nắm giữ:


	·  Phạm Văn Long (chồng) đang nắm giữ 30.000 CP (Mệnh giá 10.000 đ/CP)

·  Cao Thị Ngọc Hồng (em) đang nắm giữ 45.000 CP (Mệnh giá 10.000 đ/CP)

·  Cao Ngọc Vũ (em) đang nắm giữ 22.500 CP (Mệnh giá 10.000 đ/CP)

·  Cao Ngọc Hải (em) đang nắm giữ 22.500 CP (Mệnh giá 10.000 đ/CP)

·  Công ty Liên Phát đang nắm giữ 30.000 CP (Mệnh giá 10.000 đ/CP)


d) Thành viên HĐQT – Bùi Thị Thanh Thủy: 

	Họ và tên: 
	Bùi Thị Thanh Thủy

	Giới tính:
	Nữ

	Ngày tháng năm sinh: 
	28/12/1952

	Nơi sinh: 
	Tiền Giang 

	Quốc tịch: 
	Việt Nam

	Dân tộc: 
	Kinh

	Quê quán: 
	Tiền Giang

	Địa chỉ thường trú: 
	38/9 Nơ Trang Long, Q. Bình Thạnh, TPHCM

	Số ĐT liên lạc ở cơ quan:
	(08) 846 9602

	Trình độ văn hóa:
	12/12

	Trình độ chuyên môn: 
	Cử nhân Kinh tế 

	Quá trình công tác:

+ Từ 1975 đến 1977:

+ Từ 1977 đến 1986:

+ Từ 1986 đến 1991:
+ Từ 1991 đến 1995:
+ Từ 7/1995 đến nay:
	Đi chiến dịch X2
Công tác tại Phòng Tổ chức Sở Thủy sản
TPHCM
Trưởng phòng Kinh doanh XN đông lạnh Việt
Phú
Phó phòng Kinh doanh Công ty TMDV Thanh 
niên xung phong 

Giám đốc Công ty TNHH Du lịch Chân Trời 

Việt

	Chức vụ công tác hiện nay: 
	Giám đốc Công ty TNHH Du lịch Chân Trời Việt
Thành viên HĐQT Công ty CP Dệt Lưới Sài Gòn, nhiệm kỳ tháng 4/2005 đến tháng 4/2008.

	Số cổ phần nắm giữ: 
	30.000 (Mệnh giá 10.000 đ/CP)

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không

	Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty:
	Không

	Cổ phần những người có liên quan đang nắm giữ
	Không


e) Thành viên HĐQT – Bà Võ Thị Hùng : 

	Họ và tên: 
	Võ Thị Hùng

	Giới tính:
	Nữ 

	Ngày tháng năm sinh: 
	06/04/1953

	Nơi sinh: 
	Thành phố Hồ Chí Minh

	Quốc tịch: 
	Việt Nam

	Dân tộc: 
	Kinh

	Quê quán: 
	Xã Phước Kiển, Huyện Nhà Bè, TPHCM

	Địa chỉ thường trú: 
	277/99 Bến Vân Đồn, P2, Q4, TPHCM

	Số ĐT liên lạc ở cơ quan:
	(08) 9400945

	Trình độ văn hóa:
	12/12

	Trình độ chuyên môn: 
	Cử nhân Kinh tế - Quản trị Kinh doanh

	Quá trình công tác:

+Từ 1971 đến 1978:
+Từ 1978 đến 1981:
+Từ 1981 đến nay:
	Xí nghiệp Quốc doanh Dệt lưới bao bì
Nghĩa vụ quân sự
Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn

	Chức vụ công tác hiện nay: 
	Phó Giám đốc Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn 

Thành viên HĐQT Công ty CP Dệt Lưới Sài Gòn, nhiệm kỳ tháng 4/2005 đến tháng 4/2008.

	Số cổ phần nắm giữ: 
	22.500 (Mệnh giá 10.000 đ/CP)

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không

	Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty:
	Không

	Cổ phần những người có liên quan đang nắm giữ:
	·  Hoàng Văn Đạt (chồng) đang nắm giữ 7.500 CP (Mệnh giá 10.000 đ/CP)

·  Võ Ngọc Trinh (em) đang nắm giữ 16.500 CP (Mệnh giá 10.000 đ/CP)

·  Võ Ngọc Thủy (em) đang nắm giữ 1.500 CP (Mệnh giá 10.000 đ/CP)


12.2. Danh sách thành viên Ban Kiểm soát:

a) Trưởng Ban Kiểm soát – Ông Đoàn Văn Dậu:

	Họ và tên:
	Đoàn Văn Dậu

	Giới tính:  
	Nam

	Ngày tháng năm sinh: 
	17/11/1945

	Nơi sinh: 
	Hà Tây

	Quốc tịch: 
	Việt Nam

	Dân tộc: 
	Kinh

	Quê quán: 
	Hà Tây

	Địa chỉ thường trú: 
	212/47/13 Nguyễn Thiện Thuật, P3, Q3, TPHCM  

	Số ĐT liên lạc ở cơ quan: 
	

	Trình độ văn hóa: 
	12/12

	Trình độ chuyên môn: 
	Cử nhân Luật

	Quá trình công tác:

+ Từ 1975 đến 31/12/2005 
	Quản lý tài chính DN (Sở Tài chính TP)

	Chức vụ công tác hiện nay: 
	Nghỉ hưu  

Trưởng Ban Kiểm soát Công ty CP Dệt Lưới Sài Gòn, nhiệm kỳ tháng 4/2005 đến tháng 4/2008.

	Số cổ phần nắm giữ:
	15.000 (Mệnh giá 10.000 đ/CP)

	Hành vi vi phạm pháp luật: 
	Không

	Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty: 
	Không

	Cổ phần những người có liên quan đang nắm giữ:
	Không


b) Thành viên Ban Kiểm soát – Bà Phạm Thị Cúc: 

	Họ và tên:
	Phạm Thị Cúc 

	Giới tính: 
	Nữ

	Ngày tháng năm sinh:
	10/06/1960

	Nơi sinh: 
	Thành phố Hồ Chí Minh

	Quốc tịch: 
	Việt Nam

	Dân tộc:  
	Kinh

	Quê quán:
	Thành phố Hồ Chí Minh

	Địa chỉ thường trú:
	56/5 Huỳnh Khương Ninh, P. Đa Kao, Q1, TPHCM 

	Số ĐT liên lạc ở cơ quan:
	(08) 914 3332 – 822 2752

	Trình độ văn hóa:
	12/12

	Trình độ chuyên môn:
	Đại học Kinh tế TP. HCM

	Quá trình công tác: 

+ Từ 1982 đến 1988:

+ Từ 1988 đến nay:


	Công tác tại Ngân hàng NN TPHCM 
Công tác tại Ngân hàng Nông nghiệp CN TPHCM

	Chức vụ công tác hiện nay: 
	Phó Phòng Kinh doanh Hội sở CN Ngân hàng Nông nghiệp CN TPHCM 

Thành viên Ban Kiểm soát Công ty CP Dệt Lưới Sài Gòn, nhiệm kỳ tháng 4/2005 đến tháng 4/2008.

	Số cổ phần nắm giữ:
	15.300 (Mệnh giá 10.000 đ/CP)

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không

	Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty:
	Không

	Cổ phần những người có liên quan dang nắm giữ:
	Không


c) Thành viên Ban Kiểm soát – Ông Nguyễn Thủy Thạch: 

	Họ và tên:
	Nguyễn Thủy Thạch

	Giới tính: 
	Nam

	Ngày tháng năm sinh:
	24/05/1963

	Nơi sinh:
	Thành phố Hồ Chí Minh

	Quốc tịch:
	Việt Nam

	Dân tộc:
	Kinh

	Quê quán:
	Thành phố Hồ Chí Minh

	Địa chỉ thường trú:
	238 Lương Định Của, P. Thủ Thiêm, Q2, TPHCM

	Số ĐT liên lạc ở cơ quan: 
	(08) 899 9529

	Trình độ văn hóa: 
	12/12

	Trình độ chuyên môn:
	Cao đẳng Kinh tế 

	Quá trình công tác:

+ Từ 1995 đến 1997 

+ Từ 1997 đến nay
	Công tác tại Công ty Gia Cầm 

Công tác tại Tổng Công ty Nông nghiệp Sài Gòn  

	Chức vụ công tác hiện nay: 
	Chuyên viên Phòng Tài chính Kế toán Tổng Công ty Nông nghiệp Sài Gòn
Thành viên Ban Kiểm soát Công ty CP Dệt Lưới Sài Gòn, nhiệm kỳ tháng 4/2005 đến tháng 4/2008.

	Số cổ phần nắm giữ:
	Không

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không

	Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty:
	Không

	Cổ phần những người có liên quan đang nắm giữ:
	Không


12.3. Danh sách thành viên Ban Gíam đốc:

a) Gíám đốc – Ông Lê Hữu Phước: 

Xem lý lịch phần b của Hội đồng quản trị.

b) Phó Giám đốc – Bà Võ Thị Hùng:

Xem lý lịch phần e của Hội đồng quản trị.

c) Kế toán trưởng – Ông Vũ Văn Luân:

	Họ và tên:
	Vũ Văn Luân

	Giới tính: 
	Nam

	Ngày tháng năm sinh:
	15/08/1951

	Nơi sinh:
	Sài Gòn

	Quốc tịch:
	Việt Nam

	Dân tộc:
	Kinh

	Quê quán:
	Sài Gòn

	Địa chỉ thường trú:
	12 Nguyễn Thanh Tuyền, P2, Q.Tân Bình TPHCM

	Số ĐT liên lạc ở cơ quan: 
	(08) 826 2228

	Trình độ văn hóa: 
	12/12

	Trình độ chuyên môn:
	Kế toán 

	Quá trình công tác:

+ Từ 1980 đến 1981 

+ Từ 1982 đến 1983
+ Từ 1984 đến 1985

+ Từ 1986 đến 2000
	Công tác tại XNCTHD Đóng Tàu Đại 
Thắng

Công tác tại XNQD Dệt Lưới Bao Bì  

Công tác tại XNQD Đánh Cá Thành Phố

Công tác tại Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn

	Chức vụ công tác hiện nay: 
	Kế toán trưởng Công ty Cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn

	Số cổ phần nắm giữ:
	630 cổ phần 

	Hành vi vi phạm pháp luật:
	Không

	Quyền lợi mâu thuẫn với Công ty:
	Không

	Cổ phần những người có liên quan đang nắm giữ:
	Không


13.   Tài sản

Tình hình sử dụng đất đai, nhà xưởng của Công ty (thời điểm 30/09/2006)
NHÀ XƯỞNG, VẬT KIẾN TRÚC, MMTB :                                                                                                                                              

                                                                                                                                 ĐVT: đồng  
	STT
	Khoản mục
	Nguyên giá
	Giá trị còn lại
	Tỷ lệ còn lại

	 I
	TSCĐ Hữu hình
	48.740.778.277
	8.266.241.207
	16,95%

	1
	Máy móc thiết bị
	41.082.473.454
	6.217.798.056
	15,13%

	2
	Nhà cửa, vật kiến trúc
	6.338.459.708
	1.962.247.354
	30,96%

	3
	PTVT, truyền dẫn
	1.319.845.115
	86.195.797
	6,60

	II
	TSCĐ Vô hình
	0
	0
	0

	 
	TỔNG CỘNG
	48.740.778.277
	8.266.241.207
	16,95%


ĐẤT ĐAI

	STT
	Khoản mục
	Diện tích

M2
	Năm bắt đầu
	Thời hạn 
(năm)
	Ghi chú

	1
	Văn phòng Công ty và Xưởng 1
tại số 89 Nguyễn Khoái, P1, Q4,

TPHCM
	5.312
	2000
	5 năm
	Thuê

	2
	Cửa hàng Kinh doanh Nguyên liệu
- Vật tư - Thủy sản tại số 449/4/3/10 

Kinh Dương Vương P12, Q6,
TPHCM                        
	475
	1999
	47 năm
	Thuê

	3
	Xưởng 2 tại Ngã tư Tô Ký, Nguyễn
Ánh Thủ, P. Tân Chánh Hiệp, Q12,

TPHCM
	5150
trong đó

1875m2
là nhà

xưởng
	2001
	8 năm
	Thuê


Ghi chú: Nhà xưởng 89 Nguyễn Khoái, Q4, TPHCM sau khi kết thúc hợp đồng đã được Sở Tài nguyên – Môi trường gia hạn từng năm chờ thực hiện quyết định di dời của UBND TP.HCM. Hiện Công ty đang tiến hành các thủ tục về thuê đất ở cụm công nghiệp Lê Minh Xuân. 
14. Kế hoạch lợi nhuận và cổ tức 
Đơn vị tính: triệu đồng 

	Chỉ tiêu
	Năm 2006
	Năm 2007
	Năm 2008

	Tổng giá trị tài sản
	40.000
	41.000
	42.000

	Doanh thu thuần
	122.415
	130.984
	140.153

	Lợi nhuận từ hoạt động kinh doanh
	8.746
	9.358
	10.013

	Lợi nhuận khác
	-
	-
	-

	Lợi nhuận trước thuế
	8.746
	9.358
	10.013

	Lợi nhuận sau thuế
	6.530
	6.738
	7.029

	LN sau thuế/ Vốn CSH (%)
	16,45
	16,76
	17,27

	Tỷ lệ cổ tức (%)
	16
	16,33
	17,33


Khả năng thực hiện: 

Dự kiến mức doanh thu của Công ty tăng đều 7% qua các năm 2007, 2008 so với 2006 là rất khả quan, dựa vào những căn cứ sau:

· Sản phẩm sản xuất ra hoàn hảo về mẫu mã, quy cách dựa trên dây chuyền sản xuất đồng bộ, tự động hóa từ khâu nguyên liệu đầu vào đến khâu đóng gói sản phẩm, kết hợp với đội ngũ KCS nhiều năm kinh nghiệm.  
· Nguồn nguyên liệu chủ yếu nhập khẩu từ các nước phát triển như Nhật, Đức, … nên đảm bảo đủ nguồn cung và chất lượng nguyên liệu do đó sản lượng sản xuất ra sẽ ổn định và đạt được kế hoạch đã đề ra.  

· Công ty có đội ngũ cán bộ công nhân viên lành nghề, lực lượng quản lý có đủ trình độ năng lực để phát triển công ty.
· Mạng lưới tiêu thụ sản phẩm của Công ty trong cũng như ngoài nước ổn định và phát triển qua các năm. Chỉ tính riêng mặt hàng lưới PA, tổng sản lượng tiêu thụ mỗi năm đã đạt trên 560.000 kg.
· Ngoài ra, Công ty đang nỗ lực khai thác thị trường tiềm năng về lưới, chỉ cước trên tất cả các lĩnh vực. 
Dự kiến tăng quy mô sản xuất kinh doanh trong 02 năm tới 2007, 2008:

Xuất phát từ nhu cầu di dời nhà máy ra ngoại thành tại cụm công nghiệp Lê Minh Xuân, chi phí cần thực hiện dự án ước tính gồm:

· Tiền thuê đất (30.000m2) trong 48 năm: 21.600.000.000 đồng

· Xây nhà xưởng giai đoạn 1 (2007, 2008): 12.000.000.000 đồng

· Trang bị thêm máy móc thiết bị: 20.000.000.000 đồng
Do đó Công ty dự kiến kế hoạch tăng vốn trong 02 năm 2007, 2008 như sau:

· Đợt 1: phát hành thêm 1.500.000 cổ phiếu tăng vốn trong năm 2007. Đối với cổ đông hiện hữu, Công ty áp dụng chính sách cổ đông sở hữu 02 cổ phiếu cũ được mua cổ phiếu mới. 

· Đợt 2: phát hành thêm 900.000 cổ phiếu tăng vốn trong năm 2008 kết hợp với việc thưởng cổ phiếu từ thặng dư vốn và lợi nhuận tích lũy của Công ty.

Kế hoạch tăng vốn này có thể được điều chỉnh tùy vào tình hình thị trường và năng lực sản xuất của Công ty.   
15. Đánh giá của tổ chức tư vấn về kế hoạch lợi nhuận và cổ tức

Trên cơ sở thu thập thông tin, phân tích thực trạng hoạt động sản xuất kinh doanh, tình hình tài chính hiện nay của Công ty cổ phần Dệt Lưới Sài Gòn cùng với việc phân tích thị trường trong nước và thế giới. Công ty Chứng khoán Đầu tư cho rằng kế hoạch lợi nhuận và cổ tức của SFN dự kiến trong giai đoạn từ năm 2006 – 2008 là có thể đạt được nếu không chịu những ảnh hưởng của những sự kiện bất khả kháng. 

Chúng tôi lưu ý rằng nhận xét trên của chúng tôi chỉ có tính chất tham khảo cho các nhà đầu tư. Chúng tôi không hàm ý đảm bảo giá trị của chứng khoán cũng như tính chắc chắn của những số liệu được dự báo. 

16. Thông tin về những cam kết nhưng chưa thực hiện của Công ty

Thực hiện chủ trương và quyết định của UBND Thành phố về việc di dời nhà máy ra ngoại thành số 5420/QĐ-UB ngày 26/12/2002, Công ty đang lập thủ tục và ký hợp đồng thuê 30.000 m2 đất tại cụm công nghiệp Lê Minh Xuân với Tổng Công ty Nông nghiệp Sài Gòn – là chủ đầu tư – để xây dựng nhà máy mới. 

Dự kiến đến cuối năm 2007, nhà máy được xây dựng xong và bắt đầu thực hiện di dời vào đầu 2008.

Công ty đã có hợp đồng thuê đất và nhà tại địa chỉ 449/4/3/10 Kinh Dương Vương (tên cũ là đường Hùng Vương) P12, Q6 TPHCM trong thời hạn 50 năm (1/1/1996 – 1/1/2046) ký ngày 14/01/2000 do ông Võ Hùng Việt – Phó Chủ tịch UBND Tp. Hồ Chí Minh ký, với diện tích là 454 m2. Ngoài ra, Công ty không còn bất cứ cam kết nào khác.   
17. Các thông tin, tranh chấp kiện tụng liên quan đến Công ty mà có ảnh hưởng đến giá chứng khoán niêm yết

Công ty hiện không có các tranh chấp, kiện tụng nào có thể ảnh hưởng đến giá chứng khoán niêm yết.

PHẦN IV – CHỨNG KHOÁN NIÊM YẾT

1. Loại chứng khoán

Cổ phiếu phổ thông

2. Mệnh giá

10.000 đồng/cổ phiếu

3.  Tổng số chứng khoán đăng ký niêm yết:   3.000.000 cổ phiếu
Trong đó tổng số cổ phiếu cam kết nắm giữ ít nhất 50% số cổ phiếu đang nắm giữ của Hội đồng quản trị, Ban Giám đốc, Ban Kiểm soát trong vòng 03 năm kể từ ngày niêm yết là 166.748 cổ phiếu.
4.  Giá dự kiến niêm yết: 12.645 đồng / cổ phiếu
5. Phương pháp tính giá

Giá trị sổ sách mỗi cổ phiếu khi niêm yết lần đầu được tính bằng:

Nguồn vốn chủ sở hữu (ngày 31/12/2005)
37.934.384.341

= 
= 12.645 đồng/cổ phiếu


Tổng số cổ phiếu của công ty
3.000.000
6. Giới hạn về tỷ lệ nắm giữ đối với nhà đầu tư nước ngoài 

Điều lệ Tổ chức và Hoạt động của Công ty CP Dệt Lưới Sài Gòn không quy định cụ thể giới hạn tỷ lệ nắm giữ đối với cổ đông là người nước ngoài. Vì vậy cổ đông là người nước ngoài có thể tham gia mua bán cổ phiếu niêm yết của Công ty theo quy định của Pháp luật Việt Nam hiện hành (hiện nay là 49%).

Chưa có cổ đông là người nước ngoài tại Công ty đến thời điểm 30/09/2006.

7. Các loại thuế có liên quan

Theo Thông tư 74/2000/TT-BTC ngày 19/07/2000 hướng dẫn thi hành Quyết định số 39/2000/QĐ-TT ngày 27/03/2000 của Thủ tướng Chính phủ quy định đối với những tổ chức có chứng khoán được niêm yết, ngoài việc được hưởng các ưu đãi về thuế phù hợp với quy định của Luật thuế TNDN hiện hành còn được giảm 50% số thuế TNDN phải nộp trong 2 năm tiếp theo kể từ khi niêm yết chứng khoán lần đầu tại Trung tâm Giao dịch Chứng khoán.

Tuy nhiên theo công văn số 10997/BTC-CST, kể từ ngày 1/1/2007, Bộ Tài chính sẽ bãi bỏ công văn số 11924/TC-CST ngày 20/10/2004 và số 5248/TC-CST ngày 29/4/2005 về ưu đãi thuế TNDN đối với các tổ chức niêm yết chứng khoán, tổ chức đăng ký giao dịch chứng khoán. Các tổ chức có chứng khoán niêm yết hoặc đăng ký giao dịch chứng khoán tại các TTGDCK trước ngày 1/1/2007 sẽ vẫn tiếp tục được hưởng ưu đãi thuế TNDN theo công văn số 11924 và 5248 cho thời gian còn lại. 
Theo Công văn số 11924/TC-CST về thuế Thu nhập doanh nghiệp đối với tổ chức niêm yết, các tổ chức có chứng khoán được niêm yết lần đầu được giảm 50% số thuế Thu nhập doanh nghiệp phải nộp trong 2 năm kể từ khi thực hiện việc niêm yết. 

Theo Thông tư 100/2004/TT-BTC ngày 20/10/2004 hướng dẫn về thuế GTGT và thuế TNDN đối với lĩnh vực chứng khoán. Theo đó thì:

· Về thuế GTGT: 

Tổ chức, cá nhân thực hiện các hoạt động kinh doanh chứng khoán không chịu thuế GTGT đối với các hoạt động: Môi giới, tự doanh, quản lý danh mục đầu tư, bảo lãnh, đại lý phát hành chứng khoán và một số lĩnh vực khác được quy định tại điểm 1, mục II Thông tư 100/2004.

· Về thuế TNDN: 
Theo tiết 2.1, điểm 2, mục III Thông tư 100/2004 các doanh nghiệp thuộc mọi loại hình, kinh doanh trên mọi lĩnh vực (trừ công ty chứng khoán, công ty quản lý quỹ) có thực hiện hạch toán kinh tế độc lập, thu nhập từ đầu tư chứng khoán trong kỳ tính thế phải gộp chung với thu nhập từ hoạt động kinh doanh của doanh nghiệp để tính thuế TNDN.
Các tổ chức khác quy định tại tiết 2.2, điểm 2, mục III Thông tư 100/2004 được thay thế theo điểm 1 Thông tư 72/2006/TT-BTC.
· Thuế thu nhập cá nhân:
Đối với cá nhân trong nước và nước ngoài đầu tư chứng khoán tại Việt Nam tạm thời chưa phải nộp thuế thu nhập đối với khoản thu nhập từ cổ tức, lãi trái phiếu, chênh lệch mua bán chứng khoán và các khoản thu nhập khác từ đầu tư chứng khoán theo quy định hiện hành. 

PHẦN V – CÁC ĐỐI TÁC LIÊN QUAN ĐẾN VIỆC NIÊM YẾT

1.  Tổ chức tư vấn:

Công ty TNHH Chứng khoán Ngân hàng Đầu tư và Phát triển Việt Nam (BSC)

Website: 

www.bsc.com.vn
Email: 

service@bsc.com.vn
Trụ sở: 

Tầng 10, toà nhà VINCOM A, 191 Bà Triệu, Hà Nội

Điện thoại: 
(84-4) 220 0667
Fax: 

(84-4) 220 0669

Chi nhánh BSC tại Tp. Hồ Chí Minh

Địa chỉ: 

Lầu 9 – 146 Nguyễn Công Trứ, Quận 1, Tp. Hồ Chí Minh

Điện thoại: 
(84-8) 914 2954 – 914 2956

Fax: 

(84-8) 821 8510

2.   Tổ chức kiểm toán:

Công ty kiểm toán và dịch vụ tin học (AISC)

Địa chỉ: 

142 Nguyễn Thị Minh Khai, Quận 3, Thành phố Hồ Chí Minh 

Điện thoại: 
(84-8) 930 5163
Fax: 

(84-8) 930 4281 

PHẦN VI – CÁC NHÂN TỐ RỦI RO ẢNH HƯỞNG ĐẾN GIÁ CẢ CHỨNG KHOÁN NIÊM YẾT

1. Rủi ro về kinh tế

Những năm qua, kim ngạch xuất khẩu thủy hải sản tăng lên không ngừng và năm 2005, xuất khẩu thủy hải sản đã đạt trên 2.5 tỷ USD. Trong đó, phần lớn kim ngạch được đóng góp từ sản lượng đánh bắt tự nhiên trên vùng biển Việt Nam. Sự phát triển xuất khẩu thủy sản đã góp phần rất lớn trong việc thúc đẩy ngành sản xuất phương tiện đánh bắt nói chung và ngành dệt lưới đánh cá nói riêng. 

Mặt khác, thời tiết, mùa vụ đánh bắt, nguồn thủy hải sản dồi dào, bệnh dịch trong chăn nuôi gia cầm, gia súc, nhu cầu tiêu thụ thủy hải sản trong thị trường nội địa tăng… cũng góp phần thúc đẩy ngành dệt lưới phát triển. 

Ngược lại, kinh tế trong nước chậm phát triển hoặc gặp khó khăn, tình hình địa lý chính trị thế giới biến động, giá dầu thô không ổn định, giá xăng dầu tăng cao, thời tiết không thuận lợi, mùa vụ thất thường,… đều tác động và ảnh hưởng không nhỏ đến sự hoạt động và phát triển của ngành sản xuất lưới đánh cá. 
Thị trường xuất khẩu của Công ty chủ yếu là các nước Châu Âu, Châu Á nên tình hình bất ổn chính trị trên thế giới khiến giá vàng, giá dầu thế giới biến động sẽ ảnh hưởng đáng kể tới hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty.

2. Rủi ro về thị trường

Do bờ biển Việt Nam trải dài suốt từ Bắc chí Nam, ngư trường phong phú và đa dạng, nên rủi ro về thị trường nội địa không nhỏ. Việc năng động chuyển đổi cơ cấu sản phẩm, đa dạng hóa sản phẩm góp phần làm giảm rủi ro về thị trường. 
Nhiều hành vi cạnh tranh không lành mạnh về chất lượng cũng như giá cả trên thị trường làm ảnh hưởng đến sản lượng tiêu thụ và nhãn hiệu của Công ty. 

Bên cạnh thị trường nội địa, Công ty luôn quan tâm đến việc nâng cao chất lượng sản phẩm vừa thay thế hàng nhập khẩu vừa hướng đến mở rộng thị trường xuất khẩu. Do vậy, việc duy trì, ổn định và phát triển thị trường xuất khẩu là một khó khăn tiềm ẩn. 

Trong trường hợp thị trường xuất khẩu gặp khó khăn thì chỗ lấp cho thị trường này vẫn là thị trường nội địa. Đây là sự linh hoạt bổ sung cho nhau giữa thị trường nội địa và thị trường xuất khẩu mà trong mấy năm qua Công ty đã làm được. 
3.  Rủi ro về luật pháp

Hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty sẽ gặp những rủi ro về luật pháp như sau:

· Chính sách thuế giữa các thành phần kinh tế trong cùng ngành dệt lưới đánh cá.

· Chính sách thuế xuất nhập khẩu khi Việt Nam gia nhập WTO và các tổ chức thương mại khác… nhất là thuế nhập khẩu. 

· Chính sách và quy định về bảo vệ ngư trường. 

· Chính sách về đất đai, ưu đãi đầu tư.

· Các chính sách và quy định về nhãn hiệu hàng hóa
· Luật doanh nghiệp
· Luật chứng khoán vẫn trong giai đọan hoàn chỉnh.

4.  Rủi ro về tỷ giá

Nguồn nguyên liệu dùng cho hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty 100% phải nhập khẩu do ngành công nghiệp trong nước chưa sản xuất được. Lượng ngoại tệ dùng để nhập nguyên liệu khá lớn, nên biến động tỷ giá ngoại tệ sẽ ảnh hưởng đáng kể đến hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty. 
5. Rủi ro lãi suất

Hiện nay, lượng tiền mặt của Công ty luôn đáp ứng được nhu cầu vốn lưu động cho hoạt động sản xuất kinh doanh. Tuy nhiên, trong những năm tới Công ty thực hiện kế hoạch di dời và  phát triển nhà máy. Công ty sẽ sử dụng nguồn vốn vay để thực hiện dự án. Do đó, biến động về lãi suất sẽ ảnh hưởng đến kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh của Công ty.

6. Rủi ro của dự án đầu tư
Chiến lược phát triển trong tương lai của Công ty là mở rộng nhà máy, đa dạng hóa sản phẩm phù hợp với từng ngành và các yếu tố tự nhiên như vị trí địa lý, thời tiết, sức nước, … nên việc thực hiện chủ trương di dời nhà máy của UBND Thành phố ra ngoại thành là hoàn toàn phù hợp với mục tiêu của Công ty. Như vậy, dự án đầu tư di dời của Công ty mang tính khả thi cao, rủi ro chỉ xảy ra khi Công ty gặp những vướng mắc về thủ tục hành chính trong lúc di dời làm chậm tiến độ của dự án, gián đoạn hoạt động sản xuất kinh doanh ảnh hưởng đến sản lượng sản xuất cung ứng cho thị trường.  
7. Rủi ro khác

Các rủi ro bất khả kháng khác như thiên tai, hỏa hoạn,… tuy ít có khả năng xảy ra nhưng là những rủi ro không thể tránh khỏi, nếu xảy ra sẽ làm thiệt hại đến tài sản, nhân lực và tình hình hoạt động sản xuất kinh doanh của toàn Công ty.  

PHẦN VII – PHỤ LỤC

Phụ lục I: Điều lệ Công ty

Phụ lục II: Giới thiệu những văn bản pháp luật liên quan đến tổ chức niêm yết

Phụ lục III: Các báo cáo tài chính 2004, 2005, 9 tháng 2006
Phụ lục IV:  Các tài liệu khác
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Cửa hàng kinh doanh








Văn phòng


 Công ty








Vá lưới kiểm tra thành phẩm





Vá lưới kiểm tra thành phẩm


VĂN PHÒNG CÔNG TY








Căng ngang





Vá - xỏ lưới





Đóng gói thành phẩm








Thành phẩm: chỉ





Căng dọc





Đóng gói thành phẩm





Dệt lưới





Kéo sợi





Nguyên liệu





Đánh thành tép - cuộn
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